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Luca Marinelli, CEO & General Manager di Exclusive Networks Italia, Grecia, Cipro e
Malta, spiega I'offerta di strumenti innovativi a disposizione e a supporto di vendor e

f
L2 Clienti.
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I cyber criminali continuano la loro evoluzione e sofisticazione, con il cybercrime che
rappresenta un grosso giro d‘affari. Ci aspettiamo ulteriori sviluppi il prossimo anno. Le

contromisure da prendere devono essere sia tecnologiche sia culturali.
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La remotizzazione della forza lavoro non sara un fenomeno passeggero, occorreranno
Intelligenza Artificiale e machine learning per contrastare le minacce, grazie alla
loro capacita di comprendere il contesto in cui operano e rilevare le eventuali anomalie.
L'attivita da implementare € quella di detection and renspose su tutti i componenti
nevralgici del sistema informatico, compreso il cloud, la cui accelerazione ha portato
alla necessita di una cloud security sempre piu evoluta. Inoltre sta prendendo sempre
piu piede lo Zero Trust nell’'ambito del network access control, che gioca un ruolo
ormai preponderante per la sicurezza informatica.

Nel 2021 inizieremo a vedere un maggior numero di elementi di automazione dei
processi ripetitivi, limitando la necessita di un intervento umano: questo portera a
una maggiore efficienza nelle azioni ricorrenti come il patching, liberando risorse per

altri compiti.

Da non dimenticare tutto I'ambito dell’IoT e della sicurezza OT, che convergono sulle
stesse reti ampliando la superficie d'attacco. Questo elemento, insieme all’azione

catalizzatrice del 5G, sara un fenomeno da gestire con particolare attenzione.

In tutti questi scenari quello che notiamo € una forte mancanza di skill, ossia di figure
professionali adeguatamente preparare. Noi cerchiamo di migliorare la situazione con

la nostra offerta di formazione e di competenze on demand.

Come distributore, quali strumenti innovativi
mette e a disposizione e a supporto dei
vendor?

Sono principalmente quattro. Il fiore all'occhiello della nostra struttura italiana e il
Power Lab, un laboratorio che permette ai vendor e ai clienti di toccare con mano
tecnologie innovative integrate fra di loro. Funziona sia fisicamente sia da remoto e ci
permette di mostrare come una tecnologia funziona all'interno di un ecosistema.

Il secondo strumento é la nostra offerta MSSD che consente ai clienti di diventare dei
Security Service Provider usando i prodotti realizzati dai vendor che rappresentiamo,
evitando di acquisire l'infrastruttura tecnologica e le competenze necessarie per la sua

gestione. Infrastruttura e skill sono gestite da Exclusive Networks.

Terzo elemento e Exclusive on demand (XOD), una piattaforma che prevede la
fruizione della tecnologia in modalita subscription. Permette al cliente di non
immobilizzare capitale per acquistare i prodotti, ma di corrispondere solo il costo
dell'abbonamento alle licenze in funzione delle sue necessita e in maniera flessibile.

Ultimo ma non meno importante strumento sono le nostre skill, a disposizione di
vendor e clienti, per supportare sia nelle attivita giornaliere, sia per offrire un
portafoglio di servizi sia per offrire corsi di formazione di altissimo livello.

Se questo articolo ti & piaciuto e vuoi rimanere sempre informato con le notizie di
ChannelCity.it iscriviti alla nostra Newsletter gratuita.
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Quest'anno € previsto un unico appuntamento online durante il quale sara possibile &
confrontarsi con gli esperti di Exclusive Networks e di Fortinet sulle minacce
informatiche che oggi agiscono su una superficie di attacco che si & notevolmente | J :

ampliata. *- ‘.-
Come cambia 'il"printing nellera
della pandemia
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La guida definitiva nel cuore della
Giovedi, 10 dicembre, torna I'appuntamento “Grande Slam digital Edition" per i ripartenza

partner di canale, organizzato da Exclusive Networks in collaborazione con
Fortinet.

Quest'anno é stato previsto un unico appuntamento online durante il quale sara
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possibile confrontarsi con gli esperti di Exclusive Networks e di Fortinet sull'attuale yb&rsecurity 2020; la sicurezza

scenario delle minacce informatiche che oggi agiscono su una superficie di attacco che dei dati'si estende allo smart

si & notevolmente ampliata. working

“Grande Slam” intende riunire “virtualmente” i Partner Advocate, Select ed i nuovi

reseller interessati alle tecnologie Fortinet, per analizzare le nuove dinamiche di

mercato e le mutate esigenze delle aziende. Il nome dell'evento & mutuato dal mondo
tennistico proprio perché si tratta di un momento di confronto tra player che giocano
sullo stesso terreno di gioco la stessa partita (distributore, reseller/system integrator,
vendor), ma e anche l'occasione per rivenditori e system integrator per cogliere nuove
idee che possano far evolvere ulteriormente il proprio modello di business.

Oggi anche nelle PMI comincia a maturare la consapevolezza che gli attacchi informatici
possono colpire chiunque e che serva quindi proteggere i dati e gli asset aziendali al
pari delle grandi enterprise. Il grosso problema per le PMI diventa la disponibilita di

risorse e competenze. Si aprono quindi per il canale grandi opportunita. Occorre unire

le forze e creare un ecosistema: da una parte un distributore come Exclusive Networks
puo mettere a disposizione dei reseller e system integrator le proprie competenze e i
propri servizi, dall'altro un vendor come Fortinet pud fornire soluzioni tecnologiche per

CALENDARIO Tuttc
garantire una protezione di livello superiore contro le minacce sofisticate.
Durante I'evento si parlera di nuovi modelli di business per i rivenditori, di servizi di )Gl Porta il tuo business ad un
sicurezza gestiti (MSSP), di security intelligence e della vision Fortinet Security Fabric, 11 livello superiore con gli
che punta sulla semplificazione dei processi e su una protezione automatica dalle strumenti di configurazione di
minacce. Dell Technologies
L'appuntamento & a partecipazione gratuita, previa registrazione: ) (ol Cisco Select
https://show.netizens.it/grandeslam2020/ 14

D[ TECH Tuesdays #8: A secure
15 Xmas with Bitdefender MDR -
How Managed Detection and

Response can help you

) (G \Workshop F5 & Kubernetes

Se questo articolo ti € piaciuto e vuoi rimanere sempre informato con le notizie di
ChannelCity.it iscriviti alla nostra Newsletter gratuita.
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[ risultati defl'Osservatorio Competenze Digitali sulle ricerche di
personale ICT effettuate via Web dalle aziende di tutti i settori

L'emergenza sanftaria sembra destinata ad avere un impatto solo lemporanes sulla
domanda di figure professionall legate al digitale. L'evidenza viene dalle rilevaszioni del
I trimestne 2020 dellOsservatorio Competenze Digitali sulle ricerche di personale ICT
effetiuate via Web dalle ariende di buth § settorl, (hetro al cale ded primd 9 mesi del
2020 (-26% rispetts allo stesso perodo dell’anne precedente, causalo
principabments dal lockdown di marzo, aprile @ maggiod st wedono segnall di ripresa a
partire dal verm trimestrg 2020 (+139% sul rimesire prefegdenie), pur includendas
agostn, mess tradizionalmente fermo. Dungue, sul mercaks del lavoro @ in Ttalia, e
ricerche di figure professionali kegate allICT lasciang intraveders § recupers del loro
comsuets difamismo,
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E quanto & emerso oggi alla Web
conference "Limpatlo dells pandemia
sulle professioni ICT: come sta reagenda
il sttore ded digitale™ crganizzato dalle
2 maggEor associaznon dell'ICT AICA,
. Anitec-Assinform, Assintel & Assinter
Itaka, insieme allUniversitd Bicocca che,
in quadith i promoton dell'Cssenvatanio
LG AL TG =m0 [ SO0es L & milla prospettnig del rlancie degli
irestimenti nel digitale, hanng MEsso a
fuoco i temi, le Btanze & i prim successi
defie infidative o collaborariang con il mando della formazicns nonché le dinamiche e |
tradti che caratierirrand & principali figure professionali ICT.

SUFTWARE
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Ripresa per tutte le famiglie delle professioni ICT, ma a due
velocita

Secondo N'OHSErvatond, & sempre con rferimento al 111 trimestne 2020, & ricerche vip
Web di figure professionali ICT song risultate pari a pid di 19 mila, oitre 2 mila in pid del
trimastre precedenta.

1l progresse 4 avvanut in butte e “famiglie™ della professiond dell’ICT, anche o a due
veloditd: pld marcata per qualle neile aree & Design, Business, Emenging e Support,
con Lassi di crescita trimestrall dad 22 a1 31%, & meno macata, ma pur sempne
significativa, nelle aree di Process Imiprovement & Development (rispetthamente,
+11% g +59%).

Mel dettaglo, ie Higure maggiormente richieste sono: per Farea Design, |e figure dei
Solution Designar (+90% ul trimestre precedente), del System Analysl (+41%) o
ded Data Specialict (+379% ), per Farea Business, quelle de C10 (+53%). Per larsa
Ermrging, |& figure del Cloud Specialist (+106%), dél Robotics Specialist (+27%) &
IoT Specialest (+19%) per I'area Suppor, infine, Quality Assurance Manager
(+117%), dell Tnformation Security Manager (+29%), del Project Manager (+44%),
del Technical {+55%:) & ACcount Manager (+77%).

Leggi ancha:

Dfficer

Mefle aree Process Improvement @ Development, in cul i sano registrate crescite pic
moderate, non scno mangate fortl aooeleradonl nelle richieste di fgure quali guells del
Digital Transformation Manager (+114%) e Scrum Master (=£68).

Variazioni territoriali che riaffermana il dinamismo del Mord-Ovest

Le variazioni rilevate a livello territeriale confermana i gap tra Nond, Centro & Sud del
Faese nella noerca di Mgure professionali ICT in tuktl | setton, come emenge nella
comgosizions percentuale delle nuove ricerche il berzo timestre 2020,

Il Mord-Oneist priregpls Com una quota par & circd il 43% delle nuose ricenches di
figure ICT, con la regione Lombardia ad esprimerne la guota pid significativa (34%:
circa). Segue il Nond-Est ¢on Il 26%%, on Venels ed Emika Romagna rispettivaments

AL
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al 15% e all"l0% circa, I Centro 5| attesta al 199%, con i Lazio & guidare (11%),
rrentre i Sud e le Isole song tributate solo del 9,4%, con Wy Campanias & guidare
{3:9%:).

Guidano settore ICT e industria

1l settore ICT, pur prevalendo, nel terzo imestre 2020, non supera il 38,6% della
nugve ricerche, a corferma della trasversalith delle ricerche di professionisi 1CT.
Sequonn | servizt professionall e consulensiali, | serdd di amministrazione e supparto
& Mindustria rispeitivamente, con quote del 20,6%, 13.5% e 12, 5%, Gl aitri settod
economici coprond || imanente 14,5%. La relazicne tra setior economici & Derrkomns
rigpeochia la presench dei diersi setiod nel nedtro paese. &d esemplo, 1a domanda di
nupve figure professionali ICT nellindustria & percentuaimente pid rievante nel Mord-
Est [17.8%) & nél Word-Ovest [ 12,6%), menire si artesta tra il 10,8% & I'8.5% nel
Centro e Sud & Isole.

Continua a evolvere la distribuzione delle skill digital, non digital e
soft

In media, nelle profession legate sll'ICT la cormpanents di competenze digitali richiese
& pari al 43% (Degital Skill Rate), seguond e soft skills, che pesane per il 37,8%, &
irflrag b pltre competenze nen digital {19,2%), Fatta sahea b variabilitd legata ai
diversi prafii, a livello genemls emerge una crescta progressiva dedla rlevanza delle
soft skills anche all'interne dei prafll pid tecnicl, & nen Sola in queli manageriali.

Lego! snche: Nuova noming in Yertiv

Contemporaneamente, i assste alla orescita defla domanda di nuow predill tecnicl, in
particolare di guelli kegati alle weondlogie del big data, dellinteligencs artificiale, delllaT,
defla rebotica, del doud-computing e blockchain,

Limpatto dell'emergenza sanitaria

Le anaiisi del perzo trimestre 2020 della domanda di lavore sul web deSe professioni
ICT rosirand ghi elfetti delle restricgoni imposie dalla pandemia:

+ spimpe |a domanda di professionl ICT che fRcilitans |3 progettazions & realizzazions
i soluzipnl per l'interazicne in rete del pod diversi sopgetti (azienda,
amrmindgtrazioni, cient e cittadiniy, & cresoe Nattenciong alle profession) ermengenti,
fecalizzate all'incremants & conoscenza del fenomend e allinnovazione di prodott
& SEriE

= rallenta |3 domanda di profill legatl ad atihatd pid tradizienall &'c Bteme
all'srganizrasione (es. Test Specialist o Dewsloper)

Resta il fatto che per effietto della pandemia, | primi tre trimestri 2020 hanno cirga 21
mmila annunci di 1avoro in mena rispetto alie stesso periodo dell'annd precedents, £
NBCEsSAN Che prosegua il ecupsro mnescato neghi ultimi mesi osservatl, sia m ermin|
di prosecuzione del processo di digitalizzazone gia avwiato nel Paese, sia di
CPPOrtunitd per i gicvani pio gualificati. Non prosegeine in quel recupens woarmebbe ding
intaccare la capacitd ded nostri sistemi economicl & sooic-economic ol accettane i
camblaments e le sfide in atto,
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Giovanni Adomni, presidents Alca, ha commentalo: "La pandemia dowvuts al
Covid1% se da un lato sta accelerando I'adozione del digitale in futti | contestl
lavarativi g di formazione, dall’altno ha messo in evidenza b mancan:d di sufficient
professicnalitd ICT per far fare fronte alle rchieste di inncvazione di utto | Paese,
ung diffuss mancansa di compelenie per ulilizzare al meglo d digitale da parte del
cittadini, & necessario quind creare occasion| di gualith e fornire strumenti per Io
sviluppo & aggiomarments continuo delle compatense digitali dei profiessionisti ICT, n
ambito scolastico/educativg, nelle azende, per | professlonistl & per utti | ot@din,
Altraverso percorsi farmativi, ma anche alravesso rmeocanismi di sssesament &
certificazione come stremento strategico, § pub asshourara un efficace e cometto
sviluppd delle competenae digitali ulili ol passe Tualia."

Leggl anche: R
Southem Europs

Marco Gay, presidente Anltec-Assinform ha cosl commentato: “La pandemia ha
SiCUramento Impressa una fore accelerazione al bisogno di rasformarione digitale,
ma ha ralientats la capacita del settore [CT e degli altr settor o cocupare
professicnalith & competenze digiali essaniali per 1o svilupps, E importants, in chizve
di rilancio, rafforzare nen scio gll strumenti di sostegno alla demanda di serviz e
prodotti ICT & alle stesse imprese ICT, ma anche aurnéntang | percors educatid &
feematie 1ICT, guardando alle competenze digitall come leva strategica di
cambilarments. La rigresa della domanda di prafili digitah deve rappresentans la spinta
3 pg=e concretaments in questa direziomne”,

Cosi comrmenta Paola Generall, presidente Assintel: "La meld delle nestre
imprese lamenta un gap di compebense digitall sul mencato, mentre sono propric gl
irnestimenti in mcerch & Sviluppo a costituire und degli antidali mess in Campo per il
rilanciy ded business, (uesta & la realtd del tessuto di micre, picoole @ medie imprese
che caratterizra ITCT Made in Italy, che va sostenuto come driver di occupazions @ di
rilancip di tetho il Sistena., Oooorme intervenine 3 mente e a valle: a monka
incentivanda | percorsi STEMA, anche economicamente; & valle abbatiendo il coslo
ded lavorp, sopratutio per ke assunzipni in ambito Ricesca e Sviluppo®,

Francesco Ferrl, presidente Assinter Italla, ha commentato: “Cultura
competenze digital, rappresentana il vers valano di sviluppo & di trasformazions,
prima culturale & pod organizzativa, defla PA. Qocorre, duncue, una dectsa e definitiva
inversions di rotts mettendo & dSposizions risorse per la lormanane, proSeguends
£En URd Aueva stagione di redutaments di professionalith gicvani, altamente
preparale e forrmake per valosizzars il patrimenis informative pubblics, E' importante
lavorane @ promucvens iniziative di collaboranone tra itk gl athor, pubblicl & privals,
al fine i sggregare W domands di infovazione presents il nostr termbon”,

pen  09-12-2020

Fegio S5/5

Ritaglic stapa ad ues seclusive del destinatario,

men

r.Ernhn.'l.‘hih.
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Per l'appuntaments Exclusive Metwork sulle lecnologie Fortinet in wersione wirluale,
riflettori puntati sulle esperienze dirette de partner, pranti a confrontarsi su idee &
soluzioni pdar muove stralegie di candls di Redaziony Condividi questo aficole Morens
Magstrani, Marketing Divecior Waky, Sregcd, Malta & Cyprus O ExcluSive  Neltworhs
Conoscere, approfondwe e Conlrotarsi Su proQrammi & 13 prioritd per ogni operatore del
canale. Fer tradurre le aindicaziani i vendite perd, 2 impontanle avere la pozsibilita o
andace cltre. Secondn Exclusive Nehworks | questo significa puntare decigi =4 un aspetto
conceela. <l 13 dicembre prossimo lerremo Grande Slam 2020, evenlo di canale dedicato a
Fortingt - annuncid Marera Massiconi |, Marheling Qirsctor laly, Greeca, Malla & Cypros di
Extlutiva Natwarks - Bigorasarmanle in modalita digitalée, s vivelga ai padngr i livalls
Advocale g Selecl, ma anche 4 chi & semphcemente smleressato 4 sapeme de pill prima o
enlrare nel nosirg programmas. Sopratiytia, perds, uR gccasione Con un'agenda del fufs
paricclare, dove regolamendi, fequisili e detlagli commerciali restano in secondo piano.
wabbiama prefentoc un lommat in grade di coinvolgere maggiomente la glalea e offrire
fualeesa i comdrela - spigga Magstrari - In una zora o tavola rotonda widuale,
proporremme, infatli, uma Sene di o cas i Sucdetias Protaganiste della iomala, 4
tecnologie Fordmet | & m parbcolare Uafferla in modalild MSF, sulla gandy e & ancora alta fa
necessitd di una formazione per comprendere gquanto afane utili & wantagoiose fe
competanie sui zendizi gestiti & |a relativa erogazione. Imparare dall'sspenienza alirdi,
insomma. Fer Exclusive Metworks, un modo di ragionare omai asuale. Alla luce dells
attuali vicends a8 Siluaziomi di  distanzismemts  sociala  richiesty, pand, passandoe
inevitabilments dalla modalitd roadshow utilizzata negli anni passali alla gicrmata unica
enling, < roadshow ¢ i permelleva di ragqgivregere anche & rone delilate, dove inconirare
i parner gul proprie ternlonia ed ezaminare da vicing scenari dominati da fante PML
Altrenants, quindi, farems con questa edizione vidoale. In entrambe 1@ modalitd Pevents si
conferma essers una sliuments fondamentale per aiutare a capgire quanta la sicurezza sia
un aspetlo sempre pid importanle, a prescindere dal tipe di ariende e dalla dimensiones.
Durante Grande Slam 2020 saranno quindi diversi | protagonisti dellincontre, pronti a
racconlare [& proprie eSPEericnze & Comk: Siamd stali in grado di feqoece i conlionto can
esigenze della gicurezza, lenendg sempre il conlolle della siuazighe adoftands fe
galuzioni Fortinet. Con un oechio di riguarda per 1a formaziohe. Congidarata pnma di tutto
una motivazione in pia per chi da tempa ha gia avwiato un percorso di collabarazione. Al
tempa slesso, un messaggio rivoito a chi si ¢ avvicinato pid di recente al mondo Fodinet ed
¢ alle prime esperienae con il canale. Con la rassicuraziens di non =ssere mai lasciati soli
reellimpcgiatliva atlivitd oi kdining mMEcessana a raggiungers e cedilicazioni ¢ anchie
SuCcessivamente, al momente di sviluppare « servizi, La sfida M3P non deve far paura In
padicclare, si preannuncia imponaanle 13 sessione dedicata al monda MSP. «ll canale,
soprattutta quelle pida lecale moko legate al mondo PMI, ha kisogno di capire meglic
quante sia un tema cructale. Melli di loro sono ancara reppo egati alla figum di vendita
Lome oggettd TiSicd & rdvand ditficile anshe 5000 ragionare in un"sHica di laduraziong di
garvizi, Bigognd cambiars o propria identitds, | timari $one ancora efavali, & ginstificati
solg v miniena pare, Passare dalla vendsta diretle a erogare un eovizem, o almeno
affiancarto, & infafy omai unesigenza. oggi Senre MUOYErss ¥erag 4na cultura MSF .
ribadisce Maeslioni - Tanti partner faticanc ancora a capire come il concedo di
softoscrizione non recida affatio il legame con il cliente, ma permetta al contrario di offrire
Ui Fervirite a tami, a prescindars dalla suruttura. Non si nireveranna privati di nientes. A
condiziong di acceattare un cambiamentd fella propria viguale = affrontace 2 relaniva
formazone, Iz opponunitd al contrang aumentand, ANCora meghea, Cercandds n o Ao
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come Grande Sfam 2020 (o spuntoe per superare defmwbvaments anche 13 lenlazione o
alfrantare si il monds M3F, ma pensare di potenda fare da soh, soppofdando coski e rischi al
di fuori della propria porala. «AFidarsi alle risorse di Exclusive Networks, significa poter
accedere e propame servizi su pid larga scala, abbassando gquindi | cosli - conclude
Mausironi - Nel caso della sicurerza, inolire, con la garanziad di gualcosa del gualy non si
ptrd pidh Tare a vience, Azignde

[ MEL GRANDE SLAM 2020 IL CLIENTE E' FROTAGDNISTA E VINCITORE |
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Exclusive Networks e Fortinet; torna “Grande Slam
Digital Edition”

Di Redazione Top Trade - 01/12/2020

scoprilo su
Speciale Sicurezza 360x365

Il 10 dicembre torna I'evento per i partner “"Grande Slam Digital Edition” organizzato da
Exclusive Networks in collaborazione con Fortinet

Dugital Edition

LA VISIONE COMPLETA -

DELLA FORTINET SECURATY FAERIC
Polwnry B 5oid # (e s,

[T - F F BTINET Iscriviti alla Newsletter per ricevere gli
- ‘ .

aggiornamenti dai portali di BitMAT
Edizioni.

Il 10 dicembre torna 'appuntamento “Grande Slam” per i partner di canale,
organizzato da Exclusive Networks in collaborazione con Fortinet (per iscriverti clicca Iscriviti Adesso

qui).

L’edizione 2019 del Grande Slam ha visto centinaia di partecipanti nelle 4 citta italiane

toccate dal Tour. Quest'anno 'evento non si & potuto ripetere sul territorio, ma € stato
previsto un unico appuntamento online durante il quale sara possibile confrontarsi e L el
con gli esperti di Exclusive Networks e di Fortinet sull’'attuale scenario delle minacce Grandi *“_"l'it"?“ﬂmﬁ- E"'E'H‘
informatiche che oggi agiscono su una superficie di attacco che si &€ notevolmente contenuti, Sicurezza integrata,
ampliata.

“Grande Slam” intende riunire “virtualmente” i Partner Advocate, Select ed i nuovi
reseller interessati alle tecnologie Fortinet, per analizzare le nuove dinamiche di mercato
e le mutate esigenze delle aziende. Il nome dell’evento & mutuato dal mondo tennistico
proprio perché si tratta di un momento di confronto tra player che giocano sullo stesso
terreno di gioco la stessa partita (distributore, reseller/system integrator, vendor), ma &
anche I'occasione per rivenditori e system integrator per cogliere nuove idee che
possano far evolvere ulteriormente il proprio modello di business.
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Oggi anche nelle PMI comincia a maturare la consapevolezza che gli attacchi
informatici possono colpire chiunque e che serva quindi proteggere i dati e gli asset
aziendali al pari delle grandi enterprise. Il grosso problema per le PMI diventa la
disponibilita di risorse e competenze. Si aprono quindi per il canale grandi opportunita.
Occorre unire le forze e creare un ecosistema: da una parte un distributore come
Exclusive Networks pud mettere a disposizione dei reseller e system integrator le
proprie competenze e i propri servizi e dall’altro un vendor come Fortinet puo fornire
soluzioni tecnologiche per garantire una protezione di livello superiore contro le
minacce sofisticate.

BitMATYV - | video di BitMAT

dal terremoto Irpino-Lucano

Durante I'evento moderato dalla giornalista Nicoletta Boldrini si parlera di nuovi modelli 1
Redazione - 30/11/2020

di business per i rivenditori, di servizi di sicurezza gestiti (MSSP), di security
intelligence e della vision Fortinet Security Fabric, che punta sulla semplificazione dei
processi e su una protezione automatica dalle minacce. - MILANO RETE antiviolenza

25/11/2020
L’appuntamento & a partecipazione gratuita, previa registrazione (clicca qui).

BISOGNA PROTEGGERE IL
canale  Exclusive Networks = Fortinet  Grande Slam  Partner 1 CLOUD?

18/11/2020

ELO ECM SUITE per digitalizzare i
contenuti aziendali in maniera
smart

05/11/2020

IL FORUM MECCATRONICA
Articolo precedente Articolo successivo | DIVENTA VIRTUALE, RIMANE
IRRINUNCIABILE

14/10/2020

Con D-Link un premio smart al giorno fino a Advanced Solutions: Esprinet porta a casa
Natale due nuove societa

Redazione Top Trade

L] -
https://www.toptrade.it/ G l 1 eve nt]
TopTrade & parte di BitMAT Edizioni, una casa editrice che ha sede a Milano To del I | | ICT
con copertura a 360° per quanto riguarda la comunicazione rivolta agli p
specialisti dell'Information & Communication Technology.
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Redazione Top Trade - 25/11/2020
Exclusive Networks acquisisce Vertiv Digital Channel Summit

Nuaware 2020: Join Accelerate sicurezza di Proofpoint

- RS Components
A presenta la nuova serie
di pulsanti di emergenza
Small E-Stop del
marchio...

Redazione Top Trade - 25/11/2020
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Exclusive Networks e Fortinet parlano
al canale

IL 10 DICEMBRE TORNA L’APPUNTAMENTO “GRANDE SLAM” PER | PARTNER DI CANALE

ORGANIZZATO DA EXCLUSIVE NETWORKS E FORTINET.

® 30/11/2020 & Redazione

Bl NS

I 10 dicembre torna I'appuntamento “Grande Slam” per i partner di canale, organizzato da
Exclusive Networks in collaborazione con Fortinet.

L'edizione 2019 del Grande Slam ha visto centinaia di partecipanti nelle 4 citta italiane toccate
dal Tour. Quest'anno l'evento non si e potuto ripetere sul territorio, ma & stato previsto un
unico appuntamento online durante il quale sara possibile confrontarsi con gli esperti di
Exclusive Networks e di Fortinet sull'attuale scenario delle minacce informatiche che oggi
agiscono su una superficie di attacco che si € notevolmente ampliata.

“Grande Slam” riunisce “virtualmente” i Partner Advocate, Select ed i nuovi reseller
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interessati alle tecnologie Fortinet, per analizzare le nuove dinamiche di mercato e le mutate
esigenze delle aziende.

I nome dell'evento & mutuato dal mondo
tennistico proprio perché si tratta di un

‘ h " momento di confronto tra player che
. I ﬂ VE}‘II" i giocano sullo stesso terreno di gioco la
, . ' stessa partita (distributore,
‘ 6&&(3.’3“ [deas (7 reseller/system integrator, vendor), ma &

anche 'occasione per rivenditori e system
integrator per cogliere nuove idee che

Pl
Il HTEJ i

[hso ossano far evolvere ulteriormente il
I p
Vi " [ proprio modello di business.

La formazione di Exclusive Networks e Fortinet . . L.
Oggi anche nelle Pmi comincia a

maturare la consapevolezza che gli
attacchi informatici possono colpire chiunque e che serva quindi proteggere i dati e gli asset
aziendali al pari delle grandi enterprise. Il grosso problema per le PMI diventa la disponibilita
di risorse e competenze.

Si aprono quindi per il canale grandi opportunita. Occorre unire le forze e creare un
ecosistema: da una parte un distributore come Exclusive Networks pud mettere a disposizione
dei reseller e system integrator le proprie competenze e i propri servizi e dall'altro un vendor
come Fortinet puo fornire soluzioni tecnologiche per garantire una protezione di livello
superiore contro le minacce sofisticate.

Durante l'evento si parlera di nuovi modelli di business per i rivenditori, di servizi di sicurezza
gestiti (MSSP), di security intelligence e della vision Fortinet Security Fabric, che punta sulla
semplificazione dei processi e su una protezione automatica dalle minacce.

L'appuntamento & a partecipazione gratuita, previa registrazione.

Condividi:

@ Facebook || W Twitter || [ Linkedin | & Skype © WhatsApp («) Telegram

Mi piace:

Caricamento...
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EXCLUSIVE NETWORKS 3| APRE AL MONDQ DEVOPS CON IL DISTRIEUTORE HUAWARE

Vendar & rivenditori poassono disporre di compefenze di nicchia per capitalizzare i
cambiamenli della domanda guidali dalla trasformazione digitale di Redazicone 1 ora fa
Condividi gueste articely L'acgquisizion=s di Nuaware | distributors  allPavanguoardia  di
tecnologia clood. CevSocOps e contaings, Congenle 3d Exclusive Metwdrks | o0 S0l wandor
e alia rete Ji rivenddori di dispooe di competenze uniche per capilalizzare le smninetts
ondate di tecnolagie dirompenli per inlrasimotture digutali sicure @ aiidabil. |1 team della
sagield che ha sede a Londra conlinuera a apefrare come un'unila di business dislinta satto
il brand Nuaware e a quardare a nuave tecnaelegie dirompenti € a parfnership con vendaor
armargenli i fomd cresditd. 1 sudi sarvizi ad ale valorg, tra cui ead denection, businass
davalaspraant, Soluation dazigr, implemerlaziong, sServizi profeszionali 4 corii di Oioa zicne,
completeranng queli g Exclusive Nelworks € wiceversa per Jina ceescila n-rganica L+
enlrambe Ie realtd, Jesper Trolle, GEC di Exclugive Networks Jesper Trolle, CEQ o
Excluzive Metworks coammenta "DewOps, container e l'emergente DevSecOps sona aree
specialistiche in cui Muaware =i & rilagliata una nicchia davvers unica nella distribuziene. |
wvandar attradi da dgquash mercati 5ond dlla ricarca di soluzior di canale chiayi m mand ma
i Do gedsislermi oi nvanditori presentant ladtemd di competenzdg Goniche che richisdons
wrr valedd Supponle”, WEBINAR WEBINAR - L'eyalu2icne »eeso ol Cloud ibeidd: |0 Sceanic
adozione € perché conviene Clowd Iscriviti al Wekinar Zaheer Javaid, Co-Founder and
Director di Mwaware |, & lieto di entrare a far pare della famiglia Exclusive hlerworks
convirnta che sia il mpode migliore per conlinuare a espandere la propna proposla & pordare
un alte valore a taiti | clienti 8 padner. "Il rapido avywio daolla trasfemaziona digiale delks
impresa ha visto unaccalerazione nel 2023, porande Nuoaware ¢ DevOps, 8 tecnslogie di
aulermazione del cloud & i comnlainenrramone m coi Sidmoe Specializedbn, a wy puanle di
svolta. Con il ASuppertd di Exclusive, posaiamo puntare pit in alte, crescere pin velocemants
e investire di pio per aume ntare 12 nostra unicitd nel mercale”. Azende

[ EXCLUSIVE NETWORKS 51 APRE AL MONDO DEVOPS CON IL DISTRIBUTCORE NUAWARE ]
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Exclusive Networks: DevOps e cloud per
una nuova domanda

EXCLUSIVE NETWORKS ANNUNCIA L'ACQUISIZIONE DI NUAWARE, DISTRIBUTORE ATTIVO NELLE
TECNOLOGIE CLOUD, DEVSECOPS E CONTAINER.

@ 27/11/2020 & Redazione

Exclusive Networks annuncia l'acquisizione di Nuaware, distributore attivo nelle tecnologie

cloud, DevSecOps e container.

Questa operazione aggiunge al portafoglio di Nuaware la capacita di offrire servizi su scala
globale, consentendo a Exclusive Networks, ai suoi vendor e alla rete di rivenditori di disporre
di competenze uniche per capitalizzare gli immensi cambiamenti della domanda guidati dalla
trasformazione digitale.
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Jesper Trolle, CEO di Exclusive Networks, ha
dichiarato: “DevOps, container e I'emergente DevSecOps
sono aree specialistiche in cui Nuaware si é ritagliato una
nicchia davvero unica nella distribuzione. Questa
acquisizione offrira ai nostri rivenditori una rampa gia
pronta verso nuove opportunita ad alta crescita. | grandi
vendor attratti da questi mercati sono alla ricerca di
soluzioni di canale chiavi in mano ma i loro ecosistemi di
rivenditori consolidati presentano lacune di competenze
tecniche che richiedono un valido supporto. Ora possiamo
affrontare questo tipo di sfide in modo molto pit efficace,
continuando ad accelerare la crescita pronti per le
prossime ondate di tecnologie dirompenti per
infrastrutture digitali sicure e affidabili”.

Jesper Trolle, CEO Exclusive Networks

Nuaware é stata fondata nel 2016 da Zaheer Javaid e Luke Hasty e da allora & cresciuta
trattando vendor tra cui HashiCorp, Docker Enterprise (ora Mirantis), Instana, Portworx
(recentemente acquisito da Pure Storage) e Twistlock (ora Palo Alto Networks Prisma Nube).

Il team della societa che ha sede a Londra lavora con grandi service provider/system
integrator e anche con societa di consulenza specializzate in DevOps per implementazioni in
tutto il mondo: continuera a operare come un’unita di business distinta sotto il brand
Nuaware e a guardare a nuove tecnologie dirompenti e a partnership con vendor emergenti
in forte crescita come, ad esempio, Gremlin e StackPulse in aree come l'ingegneria del caos
(chaos engineering) e 'automazione SRE. | suoi servizi ad alto valore, tra cui lead detection,
business development, solution design, implementazione, servizi professionali e corsi di
formazione completi, completeranno quelli di Exclusive Networks e viceversa.

Zaheer Javaid, Co-Founder and Director di Nuaware, ha dichiarato: “Siamo molto lieti di
entrare a far parte della famiglia Exclusive Networks, e crediamo che questo sia il modo migliore per
continuare a espandere la nostra proposta e portare un alto valore a tutti i nostri clienti e partner.
Il momento é giusto: il rapido awvio della trasformazione digitale delle imprese ha visto
un’accelerazione nel 2020, portando Nuaware e DevOps, le tecnologie di automazione del cloud e di
containerizzazione in cui siamo specializzati, a un punto di svolta. Con il supporto di Exclusive,
possiamo puntare piti in alto, crescere piti velocemente e investire di piti per aumentare la nostra
unicita nel mercato”.

“In termini di cultura, attitudine all'innovazione e capacita di creare valore unico nel contesto della
tecnologia e della disruption del mercato, Nuaware é molto simile a Exclusive Networks “, ha
affermato Andy Travers, EVP Worldwide Sales and Marketing. “La collaborazione tra le due
aziende é un‘ottima notizia per i rivenditori di entrambe le societa, compresi i vendor strategici che
abbiamo in comune come Palo Alto Networks. Prevediamo una crescita organica significativa dal
business Nuaware e supporteremo i loro piani di espansione continua a livello globale; grazie al loro
know-how vediamo molti vantaggi commerciali e molte piti opportunita per i rivenditori e i vendor di
Exclusive Networks”.
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Exclusive Networks acquisisce |l
distributore Nuaware

& Redazione ChannelCity © 25-11-2020

Exclusive Networks si rafforza nel mondo DevOps acquisendo il distributore Nuaware e
le sue competenze uniche nelle tecnologie cloud, DevSecOps e container

SPECIALI Tutti gli sy

Come cambia i|'|'orinting nellera
della pandemia
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L'importanza dei Cash & Carry

Distributori
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£ Facebook in Linkedin @ WhatsApp

Exclusive Networks ha reso noto di avere acquisito Nuaware, distributore

50

inglese all'avanguardia nelle tecnologie cloud, DevSecOps e container. Questa
operazione consente a Nuaware di offrire servizi su scala globale, permettendo a
Exclusive Networks, ai suoi vendor e alla rete di rivenditori di disporre di competenze

La guida definitiva nel cuore della
trasformazione digitale. ripartenza

uniche per capitalizzare gli immensi cambiamenti della domanda guidati dalla

0 © K

"DevOps, container e 'emergente DevSecOps sono aree specialistiche in cui Nuaware si
e ritagliato una nicchia davvero unica nella distribuzione. Questa acquisizione offrira ai
nostri rivenditori una rampa gia pronta verso nuove opportunita ad alta crescita. |
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grandi vendor attratti da questi mercati sono alla ricerca di soluzioni di canale chiavi in
mano ma i loro ecosistemi di rivenditori consolidati presentano lacune di competenze
tecniche che richiedono un valido supporto. Ora possiamo affrontare questo tipo di
sfide in modo molto piu efficace, continuando ad accelerare la crescita pronti per le
prossime ondate di tecnologie dirompenti per infrastrutture digitali sicure e affidabili"

ha dichiarato Jesper Trolle, Ceo di Exclusive Networks.

Nuaware é stata fondata nel 2016 da Zaheer Javaid e Luke Hasty e da allora e
cresciuta in modo esponenziale trattando vendor tra cui HashiCorp, Docker
Enterprise (ora Mirantis), Instana, Portworx (recentemente acquisito da Pure
Storage) e Twistlock (ora Palo Alto Networks Prisma Nube). Il team della societa
che ha sede a Londra lavora con grandi service provider/system integrator e anche con
societa di consulenza specializzate in DevOps per implementazioni in tutto il mondo:
continuera a operare come un'unita di business distinta sotto il brand Nuaware e a
guardare a nuove tecnologie dirompenti e a partnership con vendor emergenti in forte
crescita come, per esempio, Gremlin e StackPulse in aree come l'ingegneria del caos
(chaos engineering) e I'automazione SRE. I suoi servizi ad alto valore, tra cui lead
detection, business development, solution design, implementazione, servizi
professionali e corsi di formazione completi, completeranno quelli di Exclusive

Networks e viceversa.

Zaheer Javaid, Co-Founder and Director di Nuaware, ha dichiarato: "Siamo molto
lieti di entrare a far parte della famiglia Exclusive Networks, e crediamo che questo sia
il modo migliore per continuare a espandere la nostra proposta e portare un alto
valore a tutti ( nostri clienti e partner. Il momento é giusto: il rapido avvio della
trasformazione digitale delle imprese ha visto un‘accelerazione nel 2020, portando
Nuaware e DevOps, le tecnologie di automazione del cloud e di containerizzazione in
cui siamo specializzati, a un punto di svolta. Con il supporto di Exclusive, possiamo
puntare piu in alto, crescere piu velocemente e investire di piu per aumentare la nostra
unicita nel mercato".

“In termini di cultura, attitudine all'innovazione e capacita di creare valore unico nel
contesto della tecnologia e della disruption del mercato, Nuaware e molto simile a
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Exclusive Networks acquisisce Nuaware entrare

nel mondo dei DevOps

Da Redazione BitMAT - 25/11/2020
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Exclusive Networks si apre al mondo DevOps con le competenze uniche del distributore
NEWE]C]

Tempo di lettura: 3 minuti

Exclusive Networks annuncia oggi I’acquisizione di , un distributore
all’avanguardia nelle tecnologie cloud, DevSecOps e container. Questa operazione
aggiunge al portafoglio di Nuaware la capacita di offrire servizi su scala globale,
consentendo a Exclusive Networks, ai suoi vendor e alla rete di rivenditori di disporre di
competenze uniche per capitalizzare gli immensi cambiamenti della domanda guidati
dalla trasformazione digitale.

Jesper Trolle, CEO di Exclusive Networks, ha dichiarato: “DevOps, container e
I’emergente DevSecOps sono aree specialistiche in cui Nuaware si é ritagliato una
nicchia davvero unica nella distribuzione. Questa acquisizione offrira ai nostri rivenditori
una rampa gia pronta verso nuove opportunita ad alta crescita. | grandi vendor attratti
da questi mercati sono alla ricerca di soluzioni di canale chiavi in mano ma i loro
ecosistemi di rivenditori consolidati presentano lacune di competenze tecniche che
richiedono un valido supporto. Ora possiamo affrontare questo tipo di sfide in modo
molto piu efficace, continuando ad accelerare la crescita pronti per le prossime ondate
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di tecnologie dirompenti per infrastrutture digitali sicure e affidabili”.

Nuaware € stata fondata nel 2016 da Zaheer Javaid e Luke Hasty e da allora e
cresciuta in modo esponenziale trattando vendor tra cui HashiCorp, Docker Enterprise
(ora Mirantis), Instana, Portworx (recentemente acquisito da Pure Storage) e Twistlock
(ora Palo Alto Networks Prisma Nube). |l team della societa che ha sede a Londra
lavora con grandi service provider/system integrator e anche con societa di consulenza
specializzate in DevOps per implementazioni in tutto il mondo: continuera a operare
come un’unita di business distinta sotto il brand Nuaware e a guardare a nuove
tecnologie dirompenti e a partnership con vendor emergenti in forte crescita come, ad
esempio, Gremlin e StackPulse in aree come l'ingegneria del caos (chaos engineering)
e l'automazione SRE. | suoi servizi ad alto valore, tra cui lead detection, business
development, solution design, implementazione, servizi professionali e corsi di
formazione completi, completeranno quelli di Exclusive Networks e viceversa.

Zaheer Javaid, Co-Founder and Director di Nuaware, ha dichiarato: “Siamo molto lieti
di entrare a far parte della famiglia Exclusive Networks, e crediamo che questo sia il
modo migliore per continuare a espandere la nostra proposta e portare un alto valore a
tutti i nostri clienti e partner. Il momento € giusto: il rapido avvio della trasformazione
digitale delle imprese ha visto un’accelerazione nel 2020, portando Nuaware e DevOps,
le tecnologie di automazione del cloud e di containerizzazione in cui siamo specializzati,
a un punto di svolta. Con il supporto di Exclusive, possiamo puntare piu in alto, crescere
piu velocemente e investire di pit per aumentare la nostra unicita nel mercato”.

“In termini di cultura, attitudine all’innovazione e capacita di creare valore unico nel
contesto della tecnologia e della disruption del mercato, Nuaware &€ molto simile a
Exclusive Networks “, ha affermato Andy Travers, EVP Worldwide Sales and Marketing
di Exclusive Networks. “La collaborazione tra le due aziende & un’ottima notizia per i
rivenditori di entrambe le societa, compresi i vendor strategici che abbiamo in comune
come Palo Alto Networks. Prevediamo una crescita organica significativa dal business
Nuaware e supporteremo i loro piani di espansione continua a livello globale; grazie al
loro know-how vediamo molti vantaggi commerciali € molte piu opportunita per i
rivenditori e i vendor di Exclusive Networks.”
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Exclusive Networks acquisisce Nuaware
per accelerare le opportunita di cloud e
DevOps per collaboratori di canale e

fornitori
E. Il trend rivoluzionario continua con I'esclusivo gioco di distribuzione DevOps che 1
abbina le competenze di Nuaware e le dimensioni e i servizi di Exclusive Networks .

Business Wire 24 novembre 2020 15:18

@. Scrivi alla redazione 'ﬂi—i‘. Stampa VIDEO ECONOMIA

Exclusive Networks oggi ha annunciato I'acquisizione di Nuaware, un distributore ad hyper
growth, born-in-the-cloud all'avanguardia assoluta del cloud, del DevSecOps e della
containerizzazione. L'operazione aggiunge immediata capacita di dimensioni e servizi globali
alla proposta e al portafoglio di Nuaware, potenziando Exclusive Networks, i suoi fornitori e la
sua comunita con una serie esclusiva di competenze per sfruttare gli enormi cambiamenti nella
domanda risultanti dalla trasformazione digitale.

Jesper Trolle, CEO di Exclusive Networks ha dichiarato: "Le catene di strumenti di DevOps, i
container e 'emergenza del DevSecOps sono aree specializzate all'interno delle quali Nuaware

si € ricavata una nicchia davvero esclusiva nella distribuzione.
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Exclusive Networks acquisisce Nuaware per accelerare
le opportunita di cloud e DevOps per collaboratori di
canale e fornitori

11 trend rivoluzionario continua con l'esclusivo gioco di distribuzione DevOps che
abbina le competenze di Nuaware e le dimensioni e i servizi di Exclusive Networks
Exclusive Networks oggi ha annunciato l'acquisizione di Nuaware, un distributore ad
hyper growth, born-in-the-cloud all'avanguardia assoluta del cloud, del DevSecOps e
della containerizzazione. L'operazione aggiunge immediata capacita di dimensioni e
servizi globali alla proposta e al portafoglio di Nuaware, potenziando Exclusive...

PARIGI e LONDRA,24/11/2020 (informazione.it - comunicati stampa -
information technology)

Exclusive Networks oggi ha annunciato |'acquisizione di Nuaware, un
distributore ad hyper growth, born-in-the-cloud all'avanguardia assoluta del
cloud, del DevSecOps e della containerizzazione. L'operazione aggiunge
immediata capacita di dimensioni e servizi globali alla proposta e al portafoglio
di Nuaware, potenziando Exclusive Networks, i suoi fornitori e la sua comunita
con una serie esclusiva di competenze per sfruttare gli enormi cambiamenti nella
domanda risultanti dalla trasformazione digitale.

Jesper Trolle, CEO di Exclusive Networks ha dichiarato: "Le catene di strumenti
di DevOps, i container e I'emergenza del DevSecOps sono aree specializzate
all'interno delle quali Nuaware si é ricavata una nicchia davvero esclusiva nella
distribuzione.

Il testo originale del presente annuncio, redatto nella lingua di partenza, ¢ la
versione ufficiale che fa fede. Le traduzioni sono offerte unicamente per
comodita del lettore e devono rinviare al testo in lingua originale, che & I'unico
giuridicamente valido.

Vedi la versione originale su businesswire.com:
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Exclusive Networks acquisisce Nuaware

Di Redazione Top Trade - 24/11/2020
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L'acquisizione messa a segno da Exclusive Networks nasce per accelerare le opportunita in
ambito Cloud e DevOps per vendor e rivenditori

Jesper Trolle, CEO Exclusive Networks

Exclusive Networks annuncia oggi I'acquisizione di Nuaware, un distributore
allavanguardia nelle tecnologie cloud, DevSecOps e container. Questa operazione
aggiunge al portafoglio di Nuaware la capacita di offrire servizi su scala globale,
consentendo a Exclusive Networks, ai suoi vendor e alla rete di rivenditori di disporre di
competenze uniche per capitalizzare gli immensi cambiamenti della domanda guidati
dalla trasformazione digitale.

Jesper Trolle, CEO di Exclusive Networks, ha dichiarato: “DevOps, container e
I'emergente DevSecOps sono aree specialistiche in cui Nuaware si e ritagliato una
nicchia davvero unica nella distribuzione. Questa acquisizione offrira ai nostri
rivenditori una rampa gia pronta verso nuove opportunita ad alta crescita. | grandi
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vendor attratti da questi mercati sono alla ricerca di soluzioni di canale chiavi in mano
ma i loro ecosistemi di rivenditori consolidati presentano lacune di competenze
tecniche che richiedono un valido supporto. Ora possiamo affrontare questo tipo di
sfide in modo molto piu efficace, continuando ad accelerare la crescita pronti per le
prossime ondate di tecnologie dirompenti per infrastrutture digitali sicure e affidabili”.

Nuaware ¢ stata fondata nel 2016 da Zaheer Javaid e Luke Hasty e da allora &
cresciuta in modo esponenziale trattando vendor tra cui HashiCorp, Docker Enterprise
(ora Mirantis), Instana, Portworx (recentemente acquisito da Pure Storage) e Twistlock
(ora Palo Alto Networks Prisma Nube). Il team della societa che ha sede a Londra
lavora con grandi service provider/system integrator e anche con societa di consulenza
specializzate in DevOps per implementazioni in tutto il mondo: continuera a operare
come un’unita di business distinta sotto il brand Nuaware e a guardare a nuove
tecnologie dirompenti e a partnership con vendor emergenti in forte crescita come, ad
esempio, Gremlin e StackPulse in aree come l'ingegneria del caos (chaos engineering)
e I'automazione SRE. | suoi servizi ad alto valore, tra cui lead detection, business
development, solution design, implementazione, servizi professionali e corsi di
formazione completi, completeranno quelli di Exclusive Networks e viceversa.

Zaheer Javaid, Co-Founder and Director di Nuaware, ha dichiarato: “Siamo molto lieti
di entrare a far parte della famiglia Exclusive Networks, e crediamo che questo sia il
modo migliore per continuare a espandere la nostra proposta e portare un alto valore
a tutti i nostri clienti e partner. Il momento e giusto: il rapido avvio della
trasformazione digitale delle imprese ha visto un’accelerazione nel 2020, portando
Nuaware e DevOps, le tecnologie di automazione del cloud e di containerizzazione in
cui siamo specializzati, a un punto di svolta. Con il supporto di Exclusive, possiamo
puntare piu in alto, crescere piu velocemente e investire di pit per aumentare la
nostra unicita nel mercato”.

“In termini di cultura, attitudine all'innovazione e capacita di creare valore unico nel
contesto della tecnologia e della disruption del mercato, Nuaware € molto simile a
Exclusive Networks “, ha affermato Andy Travers, EVP Worldwide Sales and
Marketing di Exclusive Networks. “La collaborazione tra le due aziende € un’ottima
notizia per i rivenditori di entrambe le societa, compresi i vendor strategici che
abbiamo in comune come Palo Alto Networks. Prevediamo una crescita organica
significativa dal business Nuaware e supporteremo i loro piani di espansione continua
a livello globale; grazie al loro know-how vediamo molti vantaggi commerciali e molte
pit opportunita per i rivenditori e i vendor di Exclusive Networks.”
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Exclusive Networks, nuovo
accordo con Proofpoint nel
segno della security

& Redazione ChannelCity @© 18-11-2020

Exclusive Networks ha rafforzato I'offerta di security, introducendo le soluzioni
Proofpoint per I'accesso remoto sicuro e la business continuity. In particolare, il
distributore proporra alla rete dei suoi rivenitori Proofpoint Meta e ObservelT Insider
Threat Management

soluzioni per la cybersecurity e la conformita. In particolare, il distributore potra
proporre alla rete dei suoi rivenitori Proofpoint Meta, che rappresenta un'alternativa
@ di nuova generazione alla Vpn, con accesso alla rete zero trust (zero trust remote access,
TNA), e ObservelT Insider Threat Management (ITM), che consente alle aziende di

annello delle preferenze pubblicitarie.
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Exclusive Networks ha sempre considerato I'evangelizzazione di nuovi “concept” come
la chiave per sensibilizzare i clienti sulle questioni piu critiche affrontate dalle
organizzazioni. Proponendo Proofpoint, il distributore aiutera la sua rete di
rivenditori a fornire soluzioni tangibili e facilmente implementabili per
superare le sfide che le organizzazioni devono affrontare nell'attuale
panorama delle minacce informatiche. La pandemia Covid-19 ha comportato un
importante cambiamento nella forza lavoro aziendale, con una grande percentuale di
dipendenti che & passata al lavoro da remoto: per molti di loro si trattava della prima
volta in remote working. Lavorare da remoto per il 100% del tempo é diverso dal
lavorare da casa una o due volte alla settimana e porta con sé ulteriori ostacoli alla
sicurezza, poiché i dipendenti accedono ai dati sensibili da molte posizioni.

Implementando soluzioni ZTNA efficaci, le organizzazioni possono rafforzare

la loro architettura basata su cloud e la loro piattaforma di sicurezza incentrata

sulle persone, consentendo alle aziende utenti di proteggere meglio le loro persone e Tuttc
le applicazioni e i dati a cui accedono oltre il perimetro tradizionale. Inoltre, I'utilizzo di

ITM per rilevare minacce interne malevole e accidentali in tempo reale aiutera a Wireless UPDATE | I nuovi AP

proteggere le organizzazioni dalla perdita di dati, dall'interno verso I'esterno. Il rapporto per il wireless fluido per tutti,

“Cost of Insider Threats 2020 Global Report” di Proofpoint mostra che in media, il 52% ovunque

delle violazioni dei dati & causato da “insider” e il costo e raddoppiato negli ultimi Wireless UPDATE | I nuovi AP
tre anni. Le organizzazioni interessate hanno speso 11,45 milioni di dollari all'anno per per il wireless fluido per tutti,
rimediare alle minacce interne nel 2019 e hanno impiegato 77 giorni per contenere ovunque

ogni incidente. Di queste minacce interne, oltre il 60% era il risultato di un Scopri la flessibilita di DataCore
dipendente o un contractor poco attento e il 23% era causato da insider VFilO - Iscriviti al Technical
malintenzionati. Un totale del 14% di tutti gli incidenti legati a minacce interne ha Event

coinvolto criminali informatici che rubano credenziali. Bl ExtremeCloud 1Q: Perché &

molto piu di una semplice
Questo panorama ha guidato la scelta di Exclusive Networks nel voler offrire le gestione della rete

soluzioni ZTNA e ITM di Proofpoint attraverso la propria rete di reseller per ) . . R
VAl L'IT aziendale. Mai stato cosi

i

garantire alle organizzazioni una forte visibilita di chi accede ai dati aziendali e come.

"Oggi, le aziende e le istituzioni devono affrontare un panorama di minacce in cui i semplice

criminali informatici concentrano i loro attacchi sull'anello piu debole e difficile da B Microsoft Teams Calling and

proteggere: l'utente. La ricerca di Proofpoint mostra che il 99% degli attacchi Meeting Offers

informatici richiede l'interazione umana per avere successo - ha affermato Gérard

Beraud- Sudreau, VP, EMEA Channels & SEMEA sales presso Proofpoint.Man (\[o)YAll Partecipa al nostro Live

mano che le applicazioni si spostano nel cloud e i lavoratori sono sempre piti in remoto, Bootcamp e ottieni la

sorgono ulteriori ostacoli per la sicurezza. Le organizzazioni necessitano di un certificazione VTSP Mobility

approccio olistico per fornire un accesso sicuro alle applicazioni e devono avere una Management 2020

forte visibilita su come i loro dipendenti gestiscono i dati sensibili". YXB Workshop tecnico: SQL on
Azure

"Nel panorama odierno del lavoro da remoto, Exclusive Networks comprende piu che

mai l'importanza della necessita per le organizzazioni di avere continuita aziendale e [l Scopri Sophos per la
accesso remoto sicuro. Poiché i criminali informatici prendono di mira sempre piu i Cybersecurity e il suo
dipendenti, e fondamentale che i team di sicurezza mettano in atto le misure corrette programma MSP

per rimuovere il potenziale di errore umano e, cosa altrettanto importante, occorre
assicurarsi che risorse interne malintenzionate non accedano ai dati” ha affermato
Morena Maestroni, Marketing Director Italy, Greece, Malta & Cyprus di

Exclusive Networks.
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Proofpoint Meta é un'offerta scalabile, basata su cloud, che puo espandere
rapidamente e facilmente la capacita di accesso remoto basato su client e consentire
|'accesso sicuro basato su browser alle applicazioni dietro il firewall, il tutto con
un'esperienza utente semplice e ad alte prestazioni. Con Proofpoint Meta, le aziende
possono cosi supportare semplicemente I'enorme aumento di lavoratori remoti.
Mentre la sicurezza informatica tradizionale & stata focalizzata sui pericoli all'esterno
dell'azienda, i programmi di sicurezza moderni devono integrare le soluzioni di
sicurezza tradizionali con una soluzione che guardi sia dentro che fuori. ObservelT
Insider Threat Management (ITM) aiuta le organizzazioni a proteggersi dalla
perdita di dati, atti dannosi e danni al marchio che coinvolgono dipendenti che

agiscono in modo doloso, negligente o inconsapevole.

Se questo articolo ti e piaciuto e vuoi rimanere sempre informato con le notizie di
ChannelCity.it iscriviti alla nostra Newsletter gratuita.
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Exclusive Networks promuove l'accesso
remoto sicuro con Proofpoint

Exclusive Networks ha annunciato il proprio impegno nell'abilitare I'accesso remoto sicuro e
la business continuity per le aziende attraverso il canale.

Grazie alla partnership con Proofpoint, vendor californiano che offre soluzioni per la
cybersecurity e la conformita, il distributore offrira due nuove soluzioni alla sua rete di
rivenditori: Proofpoint Meta, che rappresenta un‘alternativa di nuova generazione alla VPN,
con accesso alla rete zero trust (zero trust remote access, ZTNA) e ObservelT Insider Threat
Management (ITM), che consente alle organizzazioni di rilevare rischi interni malevoli e
accidentali in tempo reale.
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Exclusive Networks ha sempre considerato I'evangelizzazione di nuovi “concepts” come la
chiave per sensibilizzare i clienti sulle questioni piu critiche affrontate dalle organizzazioni.
Proponendo Proofpoint, Exclusive Networks aiutera la sua rete di rivenditori a fornire
soluzioni tangibili e facilmente implementabili per superare le sfide che le organizzazioni
devono affrontare nell'attuale panorama delle minacce informatiche.

La pandemia Covid-19 ha comportato un
importante cambiamento nella forza
lavoro aziendale, con una grande
percentuale di dipendenti che é passata
al lavoro da remoto: per molti di loro si
trattava della prima volta in remote
working.

Lavorare da remoto per il 100% del tempo
e diverso dal lavorare da casa una o due
volte alla settimana e porta con sé
ulteriori ostacoli alla sicurezza, poiché i
dipendenti accedono ai dati sensibili da
molte posizioni.

Implementando soluzioni ZTNA efficaci, le
organizzazioni possono rafforzare la loro
architettura basata su cloud e la loro
piattaforma di sicurezza incentrata sulle
persone, consentendo alle aziende utenti
di proteggere meglio le loro persone e le
applicazioni e i dati a cui accedono oltre il
perimetro tradizionale.

Morena Maestroni, Marketing Director Italy, Greece,
Malta & Cyprus di Exclusive Networks

Inoltre, I'utilizzo di ITM per rilevare
minacce interne malevole e accidentali in
tempo reale aiutera a proteggere le organizzazioni dalla perdita di dati, dall'interno verso
I'esterno.

Il rapporto “Cost of Insider Threats 2020 Global Report’ di Proofpoint mostra che in media,
il 52% delle violazioni dei dati & causato da “insiders” e il costo & raddoppiato negli ultimi tre
anni. Le organizzazioni interessate hanno speso 11,45 milioni di dollari all'anno per rimediare
alle minacce interne nel 2019 e hanno impiegato 77 giorni per contenere ogni incidente.

Di queste minacce interne, oltre il 60% era il risultato di un dipendente o un contractor poco
attento e il 23% era causato da insider malintenzionati. Un totale del 14% di tutti gli incidenti
legati a minacce interne ha coinvolto criminali informatici che rubano credenziali.

Exclusive Networks promuove I'accesso remoto sicuro con Proofpoint.

In questo panorama ha guidato la scelta del distributore nel voler offrire le soluzioni ZTNA e
ITM di Proofpoint attraverso la propria rete di reseller per garantire alle organizzazioni una
forte visibilita di chi accede ai dati aziendali e come.

“Oggi, le aziende e le istituzioni devono affrontare un panorama di minacce in cui i criminali
informatici concentrano i loro attacchi sull'anello pit debole e difficile da proteggere: I'utente. La
ricerca della societa mostra che il 99% degli attacchi informatici richiede l'interazione umana per
avere successo”, ha affermato Gérard Beraud- Sudreau, VP, Emea Channels & Semea sales
presso Proofpoint. “Man mano che le applicazioni si spostano nel cloud e i lavoratori sono sempre
pit in remoto, sorgono ulteriori ostacoli per la sicurezza. Le organizzazioni necessitano di un
approccio olistico per fornire un accesso sicuro alle applicazioni e devono avere una forte visibilita
su come i loro dipendenti gestiscono i dati sensibili”.

“Nel panorama odierno del lavoro da remoto, il distributore comprende piti che mai l'importanza
della necessita per le organizzazioni di avere continuita aziendale e accesso remoto sicuro. Poiché i
criminali informatici prendono di mira sempre pit i dipendenti, é fondamentale che i team di
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sicurezza mettano in atto le misure corrette per rimuovere il potenziale di errore umano e, cosa
altrettanto importante, occorre assicurarsi che risorse interne malintenzionate non accedano ai
dati", ha affermato Morena Maestroni, Marketing Director Italy, Greece, Malta & Cyprus di
Exclusive Networks.

Exclusive Networks promuove 'accesso remoto sicuro con Proofpoint. Proofpoint Meta &
un'offerta scalabile, basata su cloud, che pud espandere rapidamente e facilmente la capacita
di accesso remoto basato su client e consentire I'accesso sicuro basato su browser alle
applicazioni dietro il firewall, il tutto con un’esperienza utente semplice e ad alte prestazioni.

Con Proofpoint Meta, le aziende possono cosi supportare semplicemente 'enorme aumento di
lavoratori remoti.

Mentre la sicurezza informatica tradizionale e stata focalizzata sui pericoli all'esterno
dell'azienda, i programmi di sicurezza moderni devono integrare le soluzioni di sicurezza
tradizionali con una soluzione che guardi sia dentro che fuori.

ObservelT Insider Threat Management (ITM) aiuta le organizzazioni a proteggersi dalla perdita
di dati, atti dannosi e danni al marchio che coinvolgono dipendenti che agiscono in modo
doloso, negligente o inconsapevole.
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COM PROOFPOINT, EXCLLUSIVE NETWORKS PROTEGGE LAVORD OA REMOTO E CLOLID

Froponende le soluzigni di accesso remofo sicuro B di business continuity firmale
Progfpaint | Exclusive Netwarks intanda suppartars 13 soa rete di sivanditeri el farmirg
SOluziani barngilili e Facilments implementalili alle organizzarion e degand Ao tare
Fattuale panorama delle minacce wformatiche,

razie 3lla partnership con il vendor califarniang che offre seluzioni per la cybersec urity e
[a canformita, il VAD offrira due nuowve soluziani ai reseller: Proofpoinl Meta |, un'alternativa
di nuova gereraziane alla VPN con accesso alla rele zerc trust (zers tusl remole access,
ZTHA} ¢ ObsarvalT Insidar Threat Managerménd {ITM] che Sonsente alle organizzazion di
Fileware rigchi inberm makeyoli & accidertali in tem g0 reale,

Morena Macsiroen, Marketmg DhrgClor 1taly, Greece, Malla & Cyprus e EXchisive Netlwarks
"Mel panorama ogierno del lavore da remoly, Exclusive Metworks comprende pio che mai
[a necessila per le arganizzazioni di conlinuita aziendale e accesso remoto sicuro. Poiché i
crminali informatici prendeno di mira sempre pid | dipendenti, @ fondamentale che | team
di sicurezza metland in atlo (& misure corrette pér rimudvare il potanriale di ¢rrdre umano
&, 023 Altretlamld mpoananle, asscurars che psorse alerne mMallenzonate non
accedano an dati” dicheary Moréena Maesirgni, Markebmg Cicectar Waly, Sreece, Mala X
Cyprus di Exclusive Networks,

Come difendere il lavoro in cloued e da remote EVENTO

[CON PROQFPOINT, EXCLUSE NETWORHRS PROTEGGE LAYORO DA REMOTC E CLOUD ]
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CON PROOQFPOINT, EXCLUSIVE NETWORKS PRQTEGGE LAVORO DA REMDTOE CLOUD

Il YAl offre alla rele di reseller le spluz2ioni di accesso atla rele zerotrust & di geslione
delle minacce intern2 del vendar califormiano per afronlare l'atuale panorama di minacee
infarmatiche di Redazicay 4 ora fa Condividi questo articolo Propongndoe vy soluzioni di
Accegzo remoto Sicwrd ¢ di business conlinoity finmate Proofpoim |, Exclutive Neltworkhs
intende supportare & swd rete di rivenditon bel fomire soluDoni langtli € Faclmante
implemenlabnli  alle arganizzaziom che devano affrontare 'attuale panorama  delie
minacce inflormatiche. Grazie alla parfnerzhip ¢on il vendor calilorniane che offre seluzioni
per la cybersecurly e Iz conformitd, il WAD ofirird due nuowe soluzioni ai reseller:
Proofpcinl Mata | un'altarnativa di nuova ganaraziong allz YPN S41 e 350 alla rate oors
trust (zerd ust ramiabo gocos:, ZTHA) & ObksarvalT InSider Theeat Managanmwnt (ITM) che
consente alle organiZzZaziem e riledare Asch mteom malewsh & accidental in empa reale.
Morena Paestrom, Marketing Curectar laly, Greece, Malta & Cyprus di Exclusive Nebworks
"MNel pancrama odierno del lavora da remote, Exclusive Metworks comprende pitl che rmai
la necessita per ke organizzazion di continuila aziendale e accesso remolg sicura. Poiche i
criminalbi informatici premdons di mim Sempre pod o dipaadent, 8 fondarmantals che 1 l4am
di Ficurrzzad metans in ada o disurd corretle por rmeovers il podédnziale di afrare umans
2, cosa allrettarto amppodante, IFSicurarsi che sorse  nterne malinteazionale on
actedano aj dati" dichiara Morena Maestromi, Marketing Director [taly, Greece, Malta &
Cypruz di Exclusive Nebworks. Come difendere il lavoro in cloud & da ramoto EVENTO Da
emergenza a shrateqia: Sicurezza, Dati, &l e Cloud. La slida & propric ora Big Data Iscriviti
allEvanto "0Og4i, & aziende & l¢ idiuzioni devono afrenlare an panosrama i minacés in
cui 1 erimirtall informatici concantrane | g alacchi sull'ansile piu déebole 9 difficibe da
proteqaene; 'wienle. Proofpoinl mosid che il 99% degli atacehi informalici richieds
linterazione umana per avere successo'’ spiege Gérard Berawd. Sudreau, WP, EMEA
Channalz & SEMEA aalea prasan Proofpoint che conlinua "Man mano che le applicazioni si
spastanc nel cloud e i lavoratarn sono sempre pid in remoto, sergona ulteriori astacali per
la sicurezza. Le organizzazicni necessitano di un approceio olislice per fornire un accesso
sicuro alle applicazioni & una forte visibilitd su come i lore dipendenti gestiscone | dati
sensiali”, Can 13 pandenia da Cowid-19 und grande percentudls di forza lavar - passata
al lavorg d3 renolg, Ma lavorare da remota per || 100% del lempo ¢ diverso dal lavorare da
£3428 una o due yolte alla sstimana e porta eon g8 ulleriori ostacolh alla gicurezza, poiche
dipendenti accedano ai dali sensikili da molte posiziani. Il rappoto "Cast of Insider Threats
2020 Global Repor™ di Proofpoinl evidenzia che in media, il 52% delle viclazioni dei dati &
causate da insiders £ il coste & raddoppiato negli wltimi te anni. Le omanizzazioni
interessale hamio speso 3 11,45 milioni all'annd per rivncdiare alle omiacce interme el
2019 & hanno impeegalo 77T quoite per contenare ogni mcidenie, i queste macce mlerne,
oltre il 60% ara il risultalo di un dependente o un contrackor peco attenta & il 23% era
fausate da insider malinlenzionati. |Implementands  =oluzioni 2ZTHMA  efficaci, fe
organizzazioni possonoe rafforzare 1a larg architettura rasala su cioud e la lore piattalcrma
i miturdzza incEndrata  sSulle Prerzonde, protaggends meglic Fa e persone che e
Applicazical & 1 dati a Cui accedend alirg il parirmetrs tradizicnalé. oolire, Fotilizzo di ITTM
per nlevare mmacce wmierme malevele & accidentali in tempe reale aivta a protegoere e
organizzazioni da perdita di dati, ari danncai & danni al marchie che {oanvolgono
dipendenli che agiscong in modo doloso, neglfigente o inconsapevole, dall'interno verso
"festemo. Aziende

[ COMPROGFPOINT, EXCLUSIVE NETWORKS PROTEGGE LAYORD DA REMOTD E CLOGUD ]
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Exclusive Networks sceglie la sicurezza di
Proofpoint
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Exclusive Networks aggiunge alla sua offerta le soluzioni di Accesso Remoto Sicuro e di
Business Continuity firmate Proofpoint

Morena Maestroni, Exclusive Networks

Exclusive Networks ha annunciato il proprio impegno nell’abilitare 'accesso remoto
sicuro e la business continuity per le aziende attraverso il canale. Grazie a una
partnership con Proofpoint, vendor californiano che offre soluzioni per la cybersecurity
e la conformita, il distributore offrira due nuove soluzioni alla sua rete di rivenditori:
Proofpoint Meta, che rappresenta un’alternativa di nuova generazione alla VPN, con
accesso alla rete zero trust (zero trust remote access, ZTNA) e ObservelT Insider
Threat Management (ITM), che consente alle organizzazioni di rilevare rischi interni
malevoli e accidentali in tempo reale.
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Exclusive Networks ha sempre considerato 'evangelizzazione di nuovi “concepts” come
la chiave per sensibilizzare i clienti sulle questioni piu critiche affrontate dalle
organizzazioni. Proponendo Proofpoint, Exclusive Networks aiutera la sua rete di
rivenditori a fornire soluzioni tangibili e faciimente implementabili per superare le sfide
che le organizzazioni devono affrontare nell’attuale panorama delle minacce
informatiche.

“Ogyi, le aziende e le istituzioni devono affrontare un panorama di minacce in cui i
criminali informatici concentrano i loro attacchi sull’anello piu debole e difficile da
proteggere: 'utente. La ricerca di Proofpoint “Cost of Insider Threats 2020 Global
Report” mostra che il 99% degli attacchi informatici richiede I'interazione umana per
avere successo”, ha affermato Gérard Beraud- Sudreau, VP, EMEA Channels &
SEMEA sales presso Proofpoint. “Man mano che le applicazioni si spostano nel cloud
e i lavoratori sono sempre piu in remoto, sorgono ulteriori ostacoli per la sicurezza. Le
organizzazioni necessitano di un approccio olistico per fornire un accesso sicuro alle
applicazioni e devono avere una forte visibilita su come i loro dipendenti gestiscono i
dati sensibili”.

“Nel panorama odierno del lavoro da remoto, Exclusive Networks comprende piu che
mai I'importanza della necessita per le organizzazioni di avere continuita aziendale e
accesso remoto sicuro. Poiché i criminali informatici prendono di mira sempre pit i
dipendenti, € fondamentale che i team di sicurezza mettano in atto le misure corrette
per rimuovere il potenziale di errore umano e, cosa altrettanto importante, occorre
assicurarsi che risorse interne malintenzionate non accedano ai dati”, ha affermato
Morena Maestroni, Marketing Director Italy, Greece, Malta & Cyprus di Exclusive
Networks.

Proofpoint Meta € un’offerta scalabile, basata su cloud, che pud espandere
rapidamente e facilmente la capacita di accesso remoto basato su client e consentire
I'accesso sicuro basato su browser alle applicazioni dietro il firewall, il tutto con
un’esperienza utente semplice e ad alte prestazioni. Con Proofpoint Meta, le aziende
possono cosi supportare semplicemente 'enorme aumento di lavoratori remoti.

Mentre la sicurezza informatica tradizionale € stata focalizzata sui pericoli all’esterno
dell’azienda, i programmi di sicurezza moderni devono integrare le soluzioni di
sicurezza tradizionali con una soluzione che guardi sia dentro che fuori. ObservelT
Insider Threat Management (ITM) aiuta le organizzazioni a proteggersi dalla perdita di
dati, atti dannosi e danni al marchio che coinvolgono dipendenti che agiscono in modo
doloso, negligente o inconsapevole.
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Da sempre al centro della strategia di , player focalizzato sulle

soluzioni di networking piu innovative, il canale € oggi piu che mai importante per APPLICAZIONI SCALABILI IN
gp : ’ i)l [P @S Ikl () eIl [ : AMBIENTI MODERNI E DINAMICI

accompagnare e supportare le imprese nel percorso di digitalizzazione cui si stanno —ws CON L’APPROCCIO CLOUD

approcciando con una sempre maggiore incisivita, grazie anche alla spinta derivata NATIVE

dall’affermarsi a livello globale del covid-19. La digitalizzazione sta subendo una 01/10/2020

profonda accelerazione, con cloud e smart working che sono ormai la nuova normalita,

e in questo scenario cambiano anche il ruolo dei vendor e soprattutto dei partner, che




diventano dei veri e propri consulenti sul territorio pronti a venire incontro ai nuovi
bisogni delle imprese. Flessibilita e autonomia sono le parole chiave di Extreme
Networks in relazione al canale, su cui la societa ha fatto il punto nella recente Partner
Conference annuale.

Abbiamo parlato di tutto questo con Katia Federico, Channel Manager Italy di Extreme
Networks.

“La diffusione del covid ha trasformato e ancora sta trasformando la nostra
quotidianita e la tecnologia si sta rivelando un argomento essenziale anche per poter
arginare i danni dovuti alle limitazioni che abbiamo avuto e avremo ancora fino a fine
emergenza — esordisce Federico -. Le aziende stanno provvedendo ad allinearsi in tal
senso, chi pit velocemente e chi piu lentamente a seconda delle proprie possibilita.

Oggi e fondamentale avere a disposizione un flusso di dati, un miglioramento delle reti
e l'intelligenza artificiale: sono pillar fondamentali per ogni tipo di impresa, dalla
piccola e media, alla grande, agli ospedali.

Gli strumenti digitali di connessione e di lavoro come Zoom e Teams hanno evitato il
blocco di tutte le attivita e quindi sta crescendo la consapevolezza della necessita di
adottare tecnologie all’avanguardia. E questo vale anche per I'ltalia, dove le aziende
stanno realizzando che e vero che c’e un investimento da fare ma che grazie a questo
poi il lavoro e facilitato ed il business ne trae giovamento.

E’ quindi il momento di cloud e smart working: gli imprenditori, anche quelli piu restii
per questioni di mentalita culturale, si sono resi conto che questi strumenti offrono
degli importanti margini di miglioramento”.

All'interno di questo scenario i vendor come Extreme Networks
come stanno evolvendo?

“Gia da qualche anno Extreme Networks ha iniziato a investire nel cloud e quindi non
ci siamo fatti cogliere impreparati. Lo scorso anno abbiamo inserito nel cloud tutti i
nostri prodotti, modificando la nostra offerta. E abbiamo prodotti inerenti anche il
tema dello smart working. Durante il primo lockdown e anche dopo Extreme ha
lavorato per creare dei pacchetti per rendere il lavoro da casa veloce e sicuro. Anche
per noi c’e stata una forte accelerata: visto che la direzione era gia segnata anche le
nostre roadmap si sono accorciate nei tempi”.

Sulla base di quanto detto come é cresciuta la richiesta della
vostra offerta cloud nell’'ultimo periodo?

“Ci sono stati dei tassi di crescita importanti perché soprattutto in ambito wireless
abbiamo un’offerta totalmente incentrata sul cloud. La nostra offerta cloud si
suddivide in due categorie: una standard e una invece direttamente sul cloud.

Anche i nostri clienti e i nostri partner si orientano sempre piu verso la ‘nuvola’ perché
il cloud regala semplicita e flessibilita, oltre che una gestione immediata, dove per la
gestione della rete non occorre spostarsi fisicamente”.

Quindi cambia lo scenario, cambia il ruolo del vendor ma cambia
anche il ruolo del canale per venire incontro alle esigenze che
stanno emergendo in questo preciso momento storico. Come si
sta evolvendo?

“Il canale € un pilastro importantissimo per la strategia di Extreme Networks. Il
canale é il nostro interlocutore privilegiato, con cui poi andiamo a braccetto sul cliente
finale. Oggi piti che mai il ruolo del canale e fondamentale per supportare le imprese
italiane nel percorso di trasformazione con cui sono alle prese, spesso irto di
difficolta e per il quale le aziende fanno riferimento ai partner non avendo competenze
dirette in materia.
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I nostri partner sono opportunamente skillati per quanto riguarda il cloud e lo smart
working ed hanno adattato le reti dei loro clienti in maniera cosi rapida da renderli
operativi nel minor tempo possibile in una situazione di emergenza cosi grave come
quella in cui ci siamo trovati ad operare, dove dal giorno alla notte le imprese hanno
dovuto abilitare la possibilita di lavorare da remoto in modo veloce e sicuro”.

A proposito di formazione, i vostri partner sono gia skillati in
materia cloud e smart working. Avete in programma ulteriori
iniziative?

“Il nostro canale € molto formato a prescindere da qualsiasi tipo di vertical di cui
andiamo a parlare. Perché per questa tipologia di prodotti la formazione e
fondamentale: per venderli é necessario avere delle competenze necessarie. E
veramente importante che il partner sia capace. Quindi la formazione per noi e a dir
poco fondamentale.

Extreme Networks ha un programma di certificazione che comprende tutte le
tematiche, dal campus, allo switching al cloud. Oltre alle certificazioni offriamo anche
una serie di webinar di formazione erogati dai nostri system engineer con cadenza
settimanale.

Durante il lockdown abbiamo erogato numerosi webinar, uno o due a settimana, di
natura tecnica, registrando un ottimo successo a livello di adesioni, proprio a
dimostrazione di come il canale si ponga in maniera reattiva di fronte alla possibilita di
avere nuove competenze e conoscenze.

Abbiamo anche reso gratuito il nostro corso sulla piattaforma cloud vista I'estrema
importanza della tematica’.

A ottobre si @ svolta la vostra annuale Partner Conference,
quest’anno ovviamente in formato digitale. Quali sono stati i temi
al centro del dibattito?

“La Partner Conference 2020 di Extreme Networks si € svolta in formato digitale in
un’inedita forma simil talk show che ha registrato un notevole successo.

Durante I'evento abbiamo voluto softtolineare quanto sia importante TAUTONOMIA del
partner. In questo senso la novita piu grande e stato il lancio di una piattaforma
Channel Self-Service, la Extreme Empower, che permette al partner di essere
autonomo nel creare e generare nuove quotazioni, kit list e cosi via. In pochissimi
minuti i partner possono creare l'offerta e proseguire con le trattative con il proprio
cliente ad un ritmo piu veloce. Il nuovo strumento lavora per eliminare i tempi di
attesa pratici per la creazione delle offerte.

Fondamentale anche il ruolo dei distributori (Attiva Evolution, Advantec, Esprinet,
Exclusive Networks, Ingram Micro, Scansource , Westcon): se il partner in un
preciso momento non riesce a loggarsi sulla piattaforma e a inserire la quotazione
contatta direttamente via telefonica il distributore che lo abilita a farlo in maniera
immediata.

Abbiamo notato che i nostri partner hanno bisogno di molta velocita e autonomia e
questo lo si puo fare solo automatizzando determinati processi”.

Invece dal punto di vista della tecnologia avete fatto dei nuovi
annunci durante la Partner Conference?

“Extreme Networks ha introdotto una funzionalita nuova nei nostri access point Wi-Fi.
Abbiamo annunciato I'integrazione della funzionalita del Bluetooth e del Bluetooth Low
Energy e dell’Intrusion Prevention System che si chiama per
offrire una maggiore sicurezza alle aziende.

Data
Pagina

Foglio

09-11-2020
475




A livello pratico la soluzione rileva attraverso il Bluetooth quali sono i dispositivi
autorizzati o meno ad operare all'interno delle rete aziendale.

A lato tutta la parte cloud sta avendo un innovazione continua’.

E per il prossimo futuro qual é la strategia per il canale?

“I partner sono veramente al centro del nostro modello di business e siamo molto
focalizzati sull’offrire loro supporto per quanto e quando ne hanno bisogno.
Abbiamo creato 'Empower proprio con questo obiettivo in mente.

La strategia € semplicemente quella di offrire continuo supporto ai nostri partner con
tutti gli strumenti di cui disponiamo, con la nostra tecnologia e con i nostri corsi.
Quindi Extreme si focalizzera sui loro bisogni per trovare delle risposte concrete.

Il nostro parco di partner € veramente variegato (c’e lo zoccolo duro delle grandi
aziende che sono con noi da anni ma anche la parte di SMB che a livello di fatturato
non fanno grandi numeri ma lavorano sulla quantita). Il nostro obiettivo e quello di
fidelizzarli sempre di pit e i numeri ci stanno dando ragione”.

Avete anche intenzione di ampliare la base dei partner con un
focus maggiore sulle tecnologie emergenti e piu innovative?
“Ovviamente si cercano sempre nuovi partner. Bisogna avere sempre gli occhi aperti.

Sicuramente un occhio di riguardo va a quei nuovi system integrator che hanno pit
SKill e sono piu orientati verso il cloud”.
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WatchGuard: aprire con rapidita
I'opportunita di cross-selling

DAL 1 OTTOBRE 2020 IL LISTINO DEL VENDOR AMERICANO E PRONTO E INTEGRATO. ANCHE IL

PROGRAMMA DI CANALE WATCHGUARDONE E STRUTTURATO PER OSPITARE | PARTNER PANDA
SECURITY.

@ 06/11/2020 & Stefano Belviolandi

L f i o | &

Aprire rapidamente l'opportunita di cross-selling. E stata questa una delle priorita piu
importanti per WatchGuard Technologies sin dal primo giorno dell'acquisizione di Panda
Security.

Dal 1 ottobre 2020 il listino del vendor americano &€ pronto e integrato e anche il programma
di canale WatchGuardONE, che resta uno degli elementi differenzianti dell’azienda sul
mercato, € strutturato per ospitare i partner Panda Security.

A WatchGuard mancava la focalizzazione sulla sicurezza dell’'endpoint, che ha guadagnato
una sempre maggiore importanza durante i mesi di lockdown e di smart working.
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La scelta di acquisire Panda Security é stata dettata dalla volonta di completare la rosa
dell'offerta di WatchGuard con una robusta soluzione di sicurezza dell’'endpoint.

“Con l'acquisizione di Panda Security, abbiamo ampliato
l'offerta e di conseguenza anche il programma di canale”,
spiega Ivan De Tomasi, country manager Italia &
Malta di WatchGuard. “Fino allo scorso 30 settembre, il
nostro programma di canale WatchGuardONE era
strutturato su tre pillar, ossia “specializzazioni” declinate
sulle nostre tre famiglie di prodotti: network security,
secure wireless, multi factor authentication. Il
mercato ha registrato negli ultimi anni una necessita
crescente di protezione dell’endpoint e, nel periodo di
lockdown e di smart working, tutti noi ci siamo accorti di
quanto sia importante. Con l'acquisizione di Panda

) ) - o Ivan De Tomasi, country manager Italia
Security abbiamo aggiunto una quarta famiglia di & Malta di WatchGuard

prodotti definita WatchGuard Endpoint Security (a
listino dal 1 ottobre) e, di conseguenza, inserito nel programma di canale WatchGuardONE una
nuova specializzazione dedicata a questa offerta”.

Un'altra recente evoluzione interessante dell'offerta WatchGuard riguarda Passport, la
proposta commerciale dedicata all'endpoint volta a fornire soluzioni del portafoglio
WatchGuard in bundle e, oggi, consta di tre prodotti: AuthPoint, DNSWatchGo e Adaptive
Defense 360 (quest'ultimo era il prodotto di punta di Panda Security).

“A listino, Adaptive Defense 360 viene venduto singolarmente oppure in bundle in Passport”, spiega
De Tomasi che entra nel merito dell'acquisizione e delle numeriche. “Le due aziende, nei
rispettivi mercati, sono complementari tra loro. WatchGuard con questa operazione passa da un
numero di 11 mila partner a livello globale a circa 18 mila: i prodotti Panda potranno essere gestiti
dall'unica piattaforma unificata WatchGuard Cloud”.

De Tomasi ci tiene a sgombrare il campo da ogni equivoco: WatchGuardONE resta e, i partner
che gravitavano attorno al programma di Panda Security, P3, saranno veicolati in
WatchGuardONE, anche se “solo i meritevoli resteranno nel programma” e ne spiega i motivi.

“Il programma di canale é lo strumento sul quale fanno leva i nostri commerciali per reclutare
partner. Vogliamo mantenere alto il suo valore perché ha sempre rappresentato un punto di forza

per WatchGuard. In Italia abbiamo 1200 partner attivi e 630 partner che fatturano trimestralmente.

Vi sono poi altri partner che non appartengono al programma WatchGuardONE ma vendono
WatchGuard e sono i cosiddetti ‘Registered’. Ora - precisa - proporremo ai partner certificati di
Panda Security un periodo transitorio di tre mesi per allinearsi ai commitment richiesti per restare
in WatchGuardONE. Se non si allineeranno saranno declassati ma potranno vendere WatchGuard
tramite la distribuzione”, spiega De Tomasi.

I mesi di integrazione di Panda Security in WatchGuard sono stati relativamente veloci e,
durante questo periodo, WatchGuard ha lanciato un programma transitorio nel quale si
dava la possibilita ai distributori WatchGuard (Esprinet, EImat, Exclusive Networks e
Symbolic) di vendere anche i prodotti Panda.

Tutto questo & terminato il 30 settembre. Per quanto riguarda il tema dei distributori nel loro
complesso, ricordiamo che Panda Security aveva legami con Computer Gross e con Bludis.

De Tomasi ha affermato che “ci sara una razionalizzazione delle due distribuzioni in un’unica
economia distributiva”.
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#A Home / news / notizia

Exclusive Networks, la Tech
Experience 2020 ha messo in
scena il futuro

& Claudia Rossi ® 20-10-2020

500 i partecipanti all'edizione digitale del maggiore evento organizzato da Exclusive SPECIALI
Networks in Italia. Al centro dell’appuntamento tanti utili spunti per riuscire per
garantire una continuita operativa capace di andare oltre ogni limite strutturale,
organizzativo, geografico, ordinario e straordinario. Moltissimi i vendor intervenuti nel
corso della plenaria e presenti con spazi espositivi virtuali dove hanno potuto
incontrare dealer e utenti finali
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“Il domani appartiene a chi lo sente arrivare”. Con queste parole Luca Marinelli, Ceo e
General Manager di Exclusive Networks Italia, Grecia, Cipro e Malta, ha dato il via

all'edizione 2020 della Tech Experience, un evento che quest’anno é stato
trasposto in digitale a causa della pandemia. Una scelta che ha consentito di
ampliare la tradizionale platea di riferimento includendo, oltre al sistema dell'offerta,
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numerosi utenti finali con I'obiettivo di aiutare i dealer ad arrivare prima sul mercato.
500 i partecipanti complessivi di una plenaria che, dopo Marinelli, ha visto alternarsi sul
palco i maggiori vendor presenti nel portafoglio del Vad: Fortinet, Nutanix, Rubrik,
Acuutech, Hycu, Paolo Alto Networks, Wallix, FireEye, Proofpoint, SentilOne,
Zyxel e, infine, Supermicro. Tutti interventi collegati dal filo rosso del tema che
Exclusive Networks ha scelto per I'evento: “Connessi e sicuri oltre ogni limite”, un
titolo che sottolinea quanto sia importante oggi per le aziende saper compiere
scelte capaci di garantire una continuita operativa che vada oltre ogni limite,
sia esso strutturale, organizzativo, geografico, ordinario o straordinario, come sta

accadendo con I'attuale pandemia.

“Viviamo da tempo in una societa data driven, in cui i dati generati hanno raggiunto
quest’anno [ 40 zettabyte. Ma cosa ne facciamo di questi dati? Come li proteggiamo?
Anni fa risiedevano in enormi data center. Oggi hanno ormai preso piede le
infrastrutture cloud, apprezzate dalle aziende per la capacita di snellire le operazioni,
tagliare i costi e offrire performance decisamente migliori” afferma Marinelli,
ricordando che, una volta costruite, queste nuove infrastrutture vanno anche protette
per mettere al sicuro la proprieta intellettuale e i dati che ospitano. Exclusive
Networks si occupa proprio di questo: cybersecurity e cloud transformation, due
ambiti che, secondo tutti gli analisti, offrono oggi le maggiori opportunita di crescita ai

dealer.

“Su questi temi siamo il miglior partner con cui lavorare. A distinguerci sono i cinque
pilastri su cui abbiamo costruito negli anni la nostra identita: valore, innovazione,
competenza, concretezza e affidabilita” spiega Marinelli. Il valore é espresso
soprattutto dalle soluzioni e dalle tecnologie a portafoglio: i migliori vendor
selezionati all'interno dei vari blocchi tecnologici, seguendo un preciso processo di
scouting che permette all’ecosistema di continuare a crescere nel tempo.
"Recentemente, per esempio, abbiamo siglato un accordo con Lenovo per quanto
riguarda la piattaforma d’ipercorvergenza e cloud transformation ThinkAgile” chiarisce
Marinelli, che sul tema dell’'innovazione, parola a suo dire troppo spesso abusata sul
mercato, ricorda il costante impegno di Exclusive Networks nella ricerca di
soluzioni di nuova generazione, capaci di generare reali opportunita per i dealer e i
loro clienti. La competenza é testimoniata, invece, da 160 certificazioni, di cui
110 sales e 50 tecniche. “Vantiamo addirittura una risorsa con 14 certificazioni” tiene
a precisare il General Manager. Per quanto riguarda la concretezza, a ottobre 2018
il Vad ha dato prova di grande focalizzazione, varando il Power Lab, un demo
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center pensato per far toccare con mano le soluzioni distribuite in modalita
completamente integrata. “Attualmente abbiamo 72 integrazioni e dall'inizio dell'anno
abbiamo organizzato 55 sessioni” afferma Marinelli, che invita dealer a sfruttare ancora
di piti questo centro, portando i loro clienti
Infine, in merito all’affidabilita, Exclusive mette a disposizione servizi
formativi, marketing e finanziari, accompagnando quindi con i fatti cio che
promette all’ecosistema dei suoi rivenditori. Un impegno che recentemente ha
MAGAZINE Tutti i nu

visto, tra l'altro, il lancio di due importanti iniziative a sostegno del business dei reseller,
sempre piu chiamati a spostarsi su modelli as a service. “A fine 2019 abbiamo lanciato
MSSD, una piattaforma che mette a disposizione del solo canale una suite di servizi di
sicurezza gestiti al 100%. Servizi che completano le principali offerte dei vendor,
consentendo ai partner di aumentare il ‘customer lifetime cycle’ e sfruttare
un’opportunita che oggi cresce due volte pit velocemente della sicurezza informatica
tradizionale” conclude Marinelli, che ricorda anche il recente lancio di XOD,
Excusive On Demand, una nuova piattaforma digitale che offre ai dealer la
possibilita di acquistare a consumo praticamente tutti i prodotti dei brand
presenti nel portafoglio del distributore.

Se questo articolo ti € piaciuto e vuoi rimanere sempre informato con le notizie di
ChannelCity.it iscriviti alla nostra Newsletter gratuita.
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Grazie all'integrazione fra iperconvergenza Nutanix ed alle funzionalita dei Next-Gen Firewall di
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Palo Alto Networks la security segue l'infrastruttura, scopriremo come grazie alla funzionalita
d'integrazione ed automazione via API, saremo in grado di aiutare e proteggere i servizi

dell'infrastruttura.

0 © K

Concentrato in un’ora, fieri di essere stati tra i primi a rendere disponibile tale integrazione,
sfrutteremo la PowerSession, un format inedito ed innovativo per raccontarvi le pit moderne
tecnologie disponibili a portfolio Exclusive Networks; racconteremo la tecnologia declinata in casi
d’uso attraverso il PowerLAB applicando un approccio sicuro ed integrato nello spirito che

contraddistingue il nostro DNA a valore.

Relatore:
Samuele Cerutti (Channel Cloud Architect, Nutanix)

Manuel Mannello (System Engineer, Exclusive Networks)

Se questo articolo ti & piaciuto e vuoi rimanere sempre informato con le notizie di ChannelCity.it
iscriviti alla nostra Newsletter gratuita.
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#A Home / news / notizia

Exclusive Networks X-0OD, la
piattaforma che semplifica il
business as a service

& Claudia Rossi ® 08-10-2020

Disponibile da subito in Uk, Francia e Paesi Bassi, Exclusive On-Demand sara lanciato in SPECIALI
Italia nel corso del 2021. Palo Alto Networks, Proofpoint e Google Chronicle i primi
fornitori presenti sulla piattaforma, capace di offrire a consumo qualsiasi tipo di
prodotto, indipendentemente da come e originariamente proposto dal vendor
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L'innovazione come motore di business. Questo il principio che da sempre guida le 3 : olemsiall (0
scelte strategiche di Exclusive Networks, il distributore a valore che in questi l—_C‘ guida definitivar nel cuore della
giorni ha annunciato la disponibilita della nuova piattaforma digitale X-OD. WPCeTe
Pensata per aiutare il canale a evolvere velocemente verso un modello economico ‘a

sottoscrizione’, la piattaforma intende offrire ai rivenditori la possibilita di

acquistare a consumo praticamente tutti i prodotti dei brand presenti nel
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Exclusive On-Demand sara lanciato in Belgio, Spagna, Germania, Finlandia, Irlanda e dei dati si estende allo smart

working

Austria il prossimo 1° novembre, mentre nel resto del mondo (Italia inclusa) sara
progressivamente rilasciato nel corso del 2021. Tre i vendor ad oggi presenti: Palo
Alto Networks, Proofpoint e Google Chronicle, ma I'intenzione di Exclusive e

arrivare a includere a breve tutti i suoi dieci top brand.

“L'essenza di X-OD non é quella di un marketplace. La piattaforma e, infatti, in grado di
offrire in modalita as-a service qualsiasi tipo di prodotto (dall’hardware al software,
dalle licenze alle soluzioni cloud), indipendentemente da come e commercializzato in
origine dal vendor” spiega Jesper Trolle, neo CEO di Exclusive Networks. Una
differenza sostanziale, evidenziata anche da Julien Antoine, EVP Strategy &
Operations di Exclusive Networks, pronto a sottolineare come questa sia la prima

volta che un distributore riesce a riconfezionare le offerte dei fornitori attraverso una

piattaforma digitale. “Tutto cio non ha alcun costo d’accesso per i rivenditori: Exclusive

Networks si assume, infatti, tutti i rischi finanziari e i costi Capex dell’'operazione”

afferma Antoine, spiegando come X-OD sia in grado di digitalizzare I'intera catena CALENDARIO Tutte

del valore attraverso un approccio end-to-end, che dal vendor arriva fino

all’utente finale. L\ Bitdefender:
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“Nel tentativo di affrontare la complessita introdotta dai vendor nelle proprie soluzioni,
i rivenditori si trovano spesso ‘bloccati nel mezzo' di questa catena. Noi garantiamo loro
semplicita, consentendo di acquistare nello stesso modo in cui vendono ai loro clienti.

Oggi, infatti, i dealer sono obbligati a convertire le offerte, acquistando in Capex e LA ADOBE VIP-MP M2:
vendendo in Opex. Noi ci occupiamo di questa trasformazione per conto loro, non solo 12 'abbonamento Adobe da vero
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Secondo il Ceo, tutte queste caratteristiche saranno alla base del successo della
piattaforma X-OD sul mercato: un successo che nei prossimi anni portera Exclusive
On-Demand a contribuire per oltre il 50% sulle revenue del distributore. Oggi il

peso della componente as-a-service e attorno al 15-20%.

Se questo articolo ti e piaciuto e vuoi rimanere sempre informato con le notizie di
ChannelCity.it iscriviti alla nostra Newsletter gratuita.
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Exclusive Networks, al via il 13
Ottobre la Phigital Tech
Experience 2020

& Claudia Rossi ® 06-10-2020

Intitolata “Connessi e sicuri oltre ogni limite”, I'edizione 2020 della Tech Experience avra SPECIALI
luogo dal 13 al 27 Ottobre e si rivolgera a dealer e utenti finali, mixando le migliori
soluzioni per eventi fisici e digitali. Cybersecurity e cloud transformation i temi al centro
di sessioni plenarie e workshop tecnologici, mentre un‘area espositiva virtuale
permettera ai visitatori di entrare in contatto diretto con importanti vendor del settore

Tutti gli sg

——
Come cambia iFpriAting nellera
della pandemia

g 13- E;UWDEHE :
#CONNESSI E SICURI=
WLl EILTBE OGNI L!_MIIE

-

Eventi & Formazione

f Facebook in LinkedIn @ WhatsApp

“Connessi e sicuri oltre ogni limite”, questo il titolo dell’evento che Exclusive La guida definitiva ne
ripartenza

Networks organizzera dal 13 al 27 Ottobre per parlare della nuova 'EXtra-
Normalita’ con vendor, dealer e utenti finali. L’'edizione 2020 della Tech Experience
ampliera infatti la sua tradizionale platea di riferimento includendo, oltre al
sistema dell’offerta, anche numerose aziende clienti dei suoi partner:
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un'interlocuzione diretta che punta ad accorciare la filiera, aiutando i dealer ad arrivare
prima sul mercato.

“Si tratta di una novita importante, che si combina con un’ulteriore estensione della
platea dei partecipanti, comprensiva quest’‘anno anche dei professionisti di Grecia,
Cipro e Malta” afferma Morena Maestroni, Marketing Director Italy, Greece, Malta

& Cyprus di Exclusive Networks.

L'appuntamento, trasposto in digitale a causa della pandemia in corso, mettera al centro
i temi chiave della cybersecurity e della cloud transformation, focalizzando i
dibattiti sull'importanza di saper compiere scelte innovative per garantire una
continuita operativa capace di andare oltre ogni limite strutturale, organizzativo,
geografico, ordinario o straordinario. “L’emergenza sanitaria che stiamo vivendo
dimostra alle aziende quanto sia importante essere tecnologicamente pronte ad
affrontare eventi imprevedibili. Con Tech Experience 2020 vogliano aiutare dealer e
utenti a esplorare nuovi scenari, suggerendo soluzioni applicative a prova di futuro”
chiarisce Maestroni, spiegando che I'evento sara anche I'occasione per ricordare agli
utenti finali quanto sia importante scegliere partner competenti, capaci di
selezionare le migliori tecnologie dal punto di vista evolutivo. Partner che
decidono di appoggiarsi a un distributore a valore come Exclusive Networks, in
grado di accelerarne le competenze, garantire la selezione delle migliori

soluzioni disponibili e assicurare servizi di supporto di massima eccellenza.

BT T
T

Tre le principali componenti dell’evento, concepito con una formula phigital capace
di mixare le migliori soluzioni per eventi fisici e digitali: due sessioni plenarie tenute il
13 Ottobre in modalita talk show e trasmesse in streaming da uno studio televisivo che
ospitera 12 tra i maggiori vendor di tecnologie cloud e cybersecurity del mercato; un
fitto calendario di workshop tecnologici organizzati dal 14 al 16 Ottobre; e un‘area
expo virtuale in cui dealer e utenti potranno interagire con gli espositori attraverso
live chat e sessioni in room dedicate dal 13 al 27 Ottobre. “Una vera e propria fiera
virtuale che offrira a tutti la possibilita di entrare in contatto diretto con vendor come
Acuutech, Alsid, Eaton, FireEye, Fortinet, Gigamon, Hycu, Infoblox, Nutanix, Palo Alto,
Proofpoint, Rubrik, SentinelOne, Super Micro, Wallix e Zyxel” precisa Maestroni,
ricordando che la partecipazione alla Tech Experience 2020 & completamente gratuita,
previa registrazione https://tech-experience-2020.sharevent.it/it-IT
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Canalys Forum 2020 ai blocchi
di partenza il prossimo 6
ottobre, in digitale

i

Il maggione sppurlamentd indipendente con d canale Il suropeo 5 bemd quesTannG in
digitale, corsentenda una pariecipazions ancora pid estesa da parte di vendos,
distribuion & operatod & canabe. Data o wuzes dei lavon: 5 ottobine
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Prenders il via il prossima 6 ottobre "edizione Emea 2020 di Canalys Forum, il
magglore appuntamente indipendente con |l canale It europea, In
contderanione delle circostanse, "evento sara tenuto per la prima volta
campletamente in digitale, confermanda perd la sus tradizionale fermula di
confroato e dialogo tra fomiton di tecnologia, distnbuton e meenditon, sono chiamati
8 radcoita per confrontars sulle principal tendense in 3o sul mentals L obiettive di

Canalys Forum &, infatti, quelle di stimolare l'ecosistema, promuovendo nuove
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relazioni & opportunita di business

La versione digitale aggiungerd maggiore flessibiliti, consentendo ai partecipanti
of entrare & uscre dalle sesson, scegliendo sclo gli appamtamentl pi0 sdattl al propc
business. Tra le mowitd: keynote brevi suddivisi in capitoli per selezicnare solo |
conbendt d interesse, QAN interattive com | top executive, sottatitell in rumercse lingue,
opzicni di chat per ogni sessione. contenut on-demand frabil in ogni momente, giodi
che riconcscono i partecipant] piu attnd € rcompense che garantiscona l'inwto al
Canalys Forum del prossimo anno. La versione digitale consentind, inclire, un'adesiona
pitr estiess do parte di vendor, distributon @ operaton di mencato, oflrendo maggiorn
cpportunitd di contatio e d business. Al centra, come sempre, contenutl df qualitd,
relator d'alto profilo & intersenti a valore: tutti ingredient] che di anna in anno hanno
permesso all'sppuntaments di erescere fino a diventare uno del maggiarn eventl
inglipendenti al mondo per quanto nguarda lingero canale B

Sponsor dell'svento di quest anno saranno: Carbonite-Webrgot, Citnix, DataCone,
Datta, Dell Technologees, dynabook, Eaton, Eguirix, Fq'll:u. Easpersioy, Lenova, Mutanis,
Sclarvinds & Viviware.

Tra | distributord partner dell'evente: Also, Arrow, Exdusive Networks, Legioom,
Prianto, 3EC Datacom, Tech Data & Westcoast, oul vanno ad aggiungersi le due new
enitry ei2plus e Giacom.

5o questo articolo 1 @ placulo & vuol imanere sempre infiormato con be notizie di
ChannelCity.it Bcriviti alla nostra Newsletter gratuita
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SCENARI TEC OGIE GO TO MARKET UTENTI REPORTAGE EDITORIALI CEO CAFE ROOM

Giri di poltrone

Nomine in Anitec-Assinform, Exclusive
Networks, Cyberark, EY

Questa settimana, congratulazioni a Eleonora Faina, Jesper Trolle, Raffaella Zilli, Donato Ferri

@ inno3 - 18.09.2020

Eleonora Faina ¢ il nuovo direttore generale di . La manager
opera da oltre 15 anni nelle politiche pubbliche e affari istituzionali per associazioni di
categoria e imprese di settori regolati. Nel suo percorso professionale ha maturato
una solida esperienza nell’attivita di advocacy e lobby, lavorando a stretto contatto
con le istituzioni a ogni livello (Parlamento, Governo, Autorita di regolazione, enti
locali). Inoltre, grazie a oltre 9 anni nel sistema confindustriale, dal 2008 al 2017, ha
acquisito competenze specifiche nell’attivita di policy making in particolare in materia

di infrastrutture, appalti pubblici,

Jesper Trolle ¢ il nuovo Ceo di Exclusive Networks. Il manager arriva da ECS

Arrow Electronics, dove ricopre la carica di presidente delle Americhe, e sara
responsabile della prossima fase di crescita dell’azienda e dell’'upscaling del business.
DI TENDENZA

Q

Jesper Trolle subentra a Olivier Breittmayer, che diventa un membro non esecutivo del
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consiglio di amministrazione di . Questo cambiamento fa parte di
una strategia di successione pianificata da parte dell’azienda. Jesper Trolle lavorera a
fianco di Olivier Breittmayer per i prossimi tre mesi per garantire una transizione
graduale.
Gaia-X,Ovh e T- Cereda (Ibm):
Raffaella Zilli assume il ruolo di channel sales manager per |'Italia di Cyberark. Con Systems per il public ~ Trasformare i
sede a Milano, Raffaella Zilli ha la responsabilita di guidare la strategia e le attivita cloud europeo z:gceSSi aziendali
dedicate al canale della societa, consolidare e ampliare I'ecosistema di partner e
sviluppare nuove opportunita di business congiunte, al fine di estendere la presenza di
Cyberark nel mercato italiano. La manager vanta oltre 20 anni di esperienza nel
mondo Ict e ha consolidato le proprie competenze in aziende internazionali come
Check Point Software Technologies, e, piu di recente, ricoprendo il ruolo di
channel account manager in Trend Micro. TikTok, Now Platform Paris,
corteggiamento agilita per il business
Oracle vince su
Donato Ferri &€ nominato Med consulting leader di EY. In questo nuovo ruolo, il Microsoft

manager assume la responsabilita della service line Consulting per Italia, Spagna e
Portogallo, coordinando 3.500 professionisti attivi nell’offerta di servizi di consulenza
a grandi organizzazioni del settore pubblico e privato. Partner EY dal 2006, Donato
Ferri torna nel Consulting dopo tre anni al timone dei People Advisory Services, nel
corso dei quali si & occupato di business transformation e change management.
Donato Ferri succede in questo ruolo a Marco Mazzucchelli, che assume il nuovo
ruolo di PE consulting leader e diventa membro dell’'Emeia Consulting board.

Condividi:
B3 Linkedin | | W Twitter || [ Facebook || G+ Google || € Telegram || () WhatsApp

© RIPRODUZIONE RISERVATA

Anitec-Assinform  Carriere  CyberArk  Donato Ferri Eleonora Faina Exclusive Networks  EY
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SECURITYOPENLAB.IT (WEB2)

securityopeniad

CLOUD SECURITY: RISCHI E TECNOLOGIE PER
METTERE IN SICUREZZA IL CLOUD

i
| parere di Exclusive Networks
Risponde Marco Misitano, CTO di Exclusive Metweorks
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Exclusive Networks, Jesper Trolle é il nuovo Ceo

di Franco Metta - 16 settembre 2020

VISITA IL SITO DELL'EVENTO

Jesper Trolle ¢ il nuovo Ceo di Exclusive Networks e sara
responsabile della prossima fase di crescita dell'azienda e
dell'upscaling del business. Subentra a Olivier
Breittmayer, che diventa un membro non esecutivo del
consiglio di amministrazione. Trolle lavorera a fianco di
Breittmayer per i prossimi tre mesi per garantire una
transizione graduale.

Riconosciuto come un business leader con una vasta

esperienza nell'industria It, Jesper Trolle ha trascorso I
oltre 28 anni lavorando in questo settore, inizialmente
all'interno della comunita dei rivenditori, prima di passare Jesper Trolle

alla distribuzione. Nel 2001 ha fondato Next Denmark A/S, Al NEWS DA CWLIT

acquisita poi da Dns Denmark, che a sua volta é stata

diverse in piu sedi all'interno di Arrow, conseguendo rapidi successi e progressi, e ha
trascorso periodiin Germania occupandosi di Europa centrale e orientale e a Parigi,
occupandosi di Europa nord-occidentale. Ha assunto il ruolo di Presidente delle Americhe in
Arrow nel 2017, con sede a Denver, Colorado, dove ha sviluppato con successo un business
a doppia cifra da miliardi di dollari.
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acquisita da Arrow Electronics nel 2005. Da allora, Jesper ha ricoperto una serie di posizioni
) e

NEXT DENMARK A/S  OLIVIER BREITTMAYER

RESTIAMO IN CONTATTO Anima
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Jesper Trolle e il nuovo CEO di Exclusive
Networks

Di Redazione Top Trade - 16/09/2020

scoprilo su
Speciale Sicurezza 360x365

Il nuovo CEO di Exclusive Networks, che subentra con effetto immediato al fondatore
Olivier Breittmayer, guidera I'azienda verso una nuova fase di crescita

Iscriviti alla Newsletter per ricevere gli
aggiornamenti dai portali di BitMAT
Edizioni.

Iscriviti Adesso

Dpportunities like this do not come

around that aften, but in distnbuticn, i gl i i i Vi
Grandi funzionalitd. Prezsi
contenuti, Sicurezza integrata,

Exclusive 15 at the top of the kst if they
do. I'm delighted to be joining such a
successiul company with a strong
reputation for innovation and
exceptional growth.

Jesper Trolle, CEO Exclusive Networks
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BitMATV - | video di BitMAT
Jesper Trolle € il nuovo CEO di Exclusive Networks, che entra in carica con effetto

immediato. Trolle arriva da ECS Arrow Electronics, dove € attualmente Presidente delle
Americhe, e sara responsabile della prossima fase di crescita dell’'azienda e
dellupscaling del business. Il nuovo CEO subentra a Olivier Breittmayer, che diventa
un membro non esecutivo del consiglio di amministrazione di Exclusive Networks.
Questo cambiamento fa parte di una strategia di successione pianificata: Trolle lavorera
a fianco di Breittmayer per i prossimi tre mesi per garantire una transizione graduale.

BISOGNA PROT
Riconosciuto come un business leader con una vasta esperienza nell'industria IT, Trolle CLouD?
ha trascorso oltre 28 anni lavorando in questo settore, inizialmente all'interno della Redazione - 18/11/2020
comunita dei rivenditori, prima di passare alla distribuzione. Nel 2001 ha fondato Next
Denmark A/S, acquisita poi da DNS Denmark, che a sua volta & stata acquisita da
Arrow nel 2005. Da allora, Jesper ha ricoperto una serie di posizioni diverse in piu sedi
all'interno di Arrow, conseguendo rapidi successi e progressi, e ha trascorso periodi in
Germania occupandosi di Europa centrale e orientale e a Parigi, occupandosi di
Europa nord-occidentale. Ha assunto il ruolo di Presidente delle Americhe in Arrow nel
2017, con sede a Denver, Colorado, dove ha sviluppato con successo un business a IL FORUM MECCATRONICA
doppia cifra da miliardi di dollari. ! DIVENTA VIRTUALE, RIMANE

IRRINUNCIABILE

Commentando la nomina di Trolle, 14/10/2020
Breittmayer ha dichiarato: “Jesper e
stata la scelta migliore dopo un intenso I DIGITAL TRUST, A COSA SERVE?
processo di ricerca e selezione durato { 14/10/2020
sei mesi. La sua esperienza
internazionale, ['evidente DNA
imprenditoriale, la conoscenza di come [ CITRIX E PRAIM: 24 ANNI DI
si potenziano imprese globali a ritmo . S hE
sostenuto e I'empatia con la “JE L0 2020
distribuzione basata sul valore, sono
impressionanti e apportano spirito
innovativo. Siamo felici di affidare a una
persona cosi capace il timone W's not goodbye, il's
dell'azienda che e cresciuta di circa il

2.000% negli ultimi 17 anni”. G l i eventi
In merito alla sua nomina Trolle ha clver Brefttmayer TO p d el I : I CT

aggiunto: “Opportunita come questa non

si verificano spesso, e se accadono con Exclusive che € il top della lista in
distribuzione, vanno prese. Sono lieto di entrare a far parte di un’azienda di tale
successo, con una solida reputazione per l'innovazione e una crescita eccezionale.
Exclusive e rinomata per il suo approccio dirompente e per lincessante attenzione
alla creazione di valore per i suoi partner. Quando mi é stata data I'opportunita di
entrare a far parte della famiglia Exclusive e della fase successiva del viaggio di
questa importante realta, per me si é trattato di una decisione facile e veloce da
prendere.”

ELO ECM SUITE per digitalizzare i
contenuti aziendali in maniera
smart

05/11/2020

“La visione di Olivier — prosegue Trolle — di creare I'unico distributore specializzato su
scala globale, focalizzato su un’infrastruttura di sicurezza informatica ad alte
prestazioni, era fantasiosa e dirompente — quella visione e diventata realta. Exclusive
Networks continua a contrastare le tendenze del mercato, crescendo in modo
organico, espandendosi geograficamente e continuando a portare la sua carica
dirompente. L’unica cosa che non é cambiata é la sua attenzione al valore, ai servizi e Retazionslicpiate it dlaezy
alla specializzazione. Questa dimensione e questo approccio specialistico non sono

mai stati raggiunti prima. Il mio lavoro € chiaro: trasformare la presenza globale in un

centro per la sicurezza informatica delle infrastrutture di rete su vasta scala. E una 5 - ® Panasonic e Yotta

sfida che mi piace, in cui mi sento qualificato e non vedo l'ora di affrontare”, ha insieme per la gestione
concluso Trolle.

Tech Data distribuisce
Bang & Olufsen

connessa delle risorse
Redazione Top Trade - 13/11/2020
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Exclusive Networks ha reso noto di aver nominato il nuovo Ceo: si tratta di Jesper Trolle,

che entra in carica con effetto immediato. novita tecnologiche
Trolle arriva da ECS Arrow Electronics, dove & attualmente Presidente delle Americhe, e sara
responsabile della prossima fase di crescita dell'azienda e dell'upscaling del business. Il

nuovo Ceo subentra a Olivier Breittmayer, che diventa un membro non esecutivo del

consiglio di amministrazione di Exclusive Networks. Questo cambiamento fa parte di una

strategia di successione pianificata: Trolle lavorera a fianco di Breittmayer per i prossimi tre

mesi per garantire una transizione graduale.
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Riconosciuto come un business leader con una vasta esperienza nell'industria IT, Trolle ha
trascorso oltre 28 anni lavorando in questo settore, inizialmente all'interno della comunita
dei rivenditori, prima di passare alla distribuzione. Nel 2001 ha fondato Next Denmark A/S,
Jesper ha ricoperto una serie di posizioni diverse in piu sedi all'interno di Arrow,
conseguendo rapidi successi e progressi, e ha trascorso periodi in Germania occupandosi di
Europa centrale e orientale e a Parigi, occupandosi di Europa nord-occidentale. Ha assunto il
ruolo di Presidente delle Americhe in Arrow nel 2017, con sede a Denver, Colorado, dove ha

sviluppato con successo un business a doppia cifra da miliardi di dollari.

Jesper Trolle, chiaramente soddisfatto, ha sottolineato come opportunita come questa non si
verificano spesso, e se accadono con Exclusive che € il top della lista in distribuzione, vanno
prese.

Il nuovo Ceo si € inoltre detto lieto di entrare a far parte di un'azienda di tale successo, con
una solida reputazione per I'innovazione e una crescita eccezionale. Exclusive € rinomata
per il suo approccio dirompente e per I'incessante attenzione alla creazione di valore per i

suoi partner.

V.l Exclusive Networks
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Exclusive Networks sceglie Jesper Trolle
come CEO

Lo specialista globale nomina un channel manager di grande successo, che
prendera il posto del fondatore Olivier Breittmayer

_ Business Wire 15 settembre 2020 12:45
¥ @. Scrivi alla redazione fi—g Stampa 9

Exclusive Networks ('Exclusive') oggi annuncia la nomina a CEO di Jesper Trolle, con effetto
immediato. Lasciando il suo attuale incarico di presidente delle Americhe presso ECS Arrow
Electronics, il signor Trolle entra a far parte di Exclusive per guidare la nuova fase di crescita
dell'azienda ed espandere I'attivita. Jesper Trolle prende il posto di Olivier Breittmayer, che
siedera nel CdA di Exclusive come membro non esecutivo. Questa mossa rientra nella
strategia di successione pianificata dell'azienda; per i prossimi tre mesi, Trolle lavorera al fianco
di Breittmayer per garantire una transizione graduale.

Il testo originale del presente annuncio, redatto nella lingua di partenza, € la versione ufficiale
che fa fede. Le traduzioni sono offerte unicamente per comodita del lettore e devono rinviare al
testo in lingua originale, che & I'unico giuridicamente valido.

CONFCOMMERCIO: "DI NUOVO CROLLO
Vedi la versione originale su businesswire.com: CONSUMI, -8% OTTOBRE"
https://www.businesswire.com/news/home/20200915005688/it/

Contatto Exclusive Networks:

Jon Bawden

Cohesive

+44 (0) 1291 626200
exclusivegroup@wearecohesive.com

Permalink: http://www.businesswire.com/news/home/20200915005688/it
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Exclusive Metworks annuncia l'acquisiziong di . il distnbutore polacco a valore
aggiunto con uffici n dwversi Paesi dell’'Europa centrale @ onentale (CEE), & da il via a una
nuova Hegion nel cuore delle sue operations in EMEA. Le due amende sono enlrambe
specializzale nella sicurnezza niomabca delle infrastnutiure O rele, diIstinDuWscono o parte gh
clessi vendor @ hanno una cultura aziendale oneniata alla costruzione di valore, olire che un
track record di continua crescita. La nuova Region potra far affidamento su quesh aspetti
cinergicl per estendere 'attuale curva di crescita e supportare | partner locah, reguonah e
globah per capilahzzare le nuove opportunita denvanb dalla porlata del porlaltogho i
soluziont e di servizi a valore aggiunto di Exclusive Networks

La stona di Exclusive Nebworks e iiziata in Europa, poi s1 e estasa a Ivello globale in
EMEA, AFAL: & Nord Amenca. e gunlo || momento per un'espansione ultenore in Europa
centrale & onentale, che & sempre stata nei nostn piani di crescita®™ ha affermato Oliviers
Brotmayer CEQ di Exclusive MNobworks L'acquisizione di una realtd distnbutiva
consohdata & il modo mughore per accelerane la nostra presenza in questa nuova RHegqon
vediamo grand opportunita per 1 nostn vendor e 1 nostn nvenditon ed e nostra intenzone
continuare a costruire sulle solide fondamenta di Veracomp. C'é gia un forte allineamento
culturale e operativo tra le due organizzazioni. ma il nostro piano — come sempre — @ quello
di continuare a sostenare quesio conlinuo SUCCessSO SBNsa IMETE NUoYe strutiure a 1
manager di Veracomp slanno supportando penamente la transaznione. Veracomp vania una
lunga espenenza & una repularione ecceionale malturata in oftre 30 anm i atthita
voghiamo insenrci in questa ereditd e continuare ad aggiungere la nostra avanzata
aspenenza a hivello globale nella sicurezza nformabca delle infrastrutture e nen servizi a
valore a vantaggew d vendor, chenti @ dipendani’™

Fondata in Polonia nel 1980, Veracomp ha un fatturato annuo di circa 300 miioni di euro e
una base chenti di oltre 3.000 rvenditon. Circa il 75% della sua altivita nguarda | mercali
cyber & cloud, con vendor come Foriinet, F5 Networks @ Infoblox, con un portfoho che
nspecchia in parte quello di Exclusive Networks. |l gruppo impega oltre 400 dipendenl n
Polonia, Romania, Repubblica Ceca, Slovacchia, Serbia, Croaza, Slovenia, Bosnia
Erzegovina, Ungheria e Bulgana, con la possibilita di raggiungere altn 10 paesi confinant
Comprende anche una societa di formanone dedicata con sede in Polomia, Compendium,
che offre oltre 1.000 cors) di formazione autonzzah dai vendor

‘Questo @ un passo avanli molio positivo per Veracomp e per tutth coloro che ruolano
altorno alla nostra altvila”, ha affermato Adam Rudowsk, CEO di Veracomp, La
collaboranone con Exclusne Networks dimosira che il nostro approccio ha funzionalo e ora
PSSR T |,-:1:|r||t||,|-rs: con la NOSIra Bl ie & U FIRESS0T) w:-r:-n:u;nh—r I'_]'lll]{-'lh"'
continuando a puntare su crescita e creaziong di maggiore valore nel canale. Per vendor &
rvenditon altuah e polenznah s1 aprong grandi opportunita per crescere nella regiong CEE e
per Il nostro personale s prospetta la possibibta di scnvere um nuovo capitolo di una
fantasbica stona i successo

La transaziong & sogoetla a diverse condimom, inclusa lapprovazione nomativa, e la sua
conclusione é prevista nel quarto inmesire del 2020
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Lo specialista globale nomina un channel manager di grande successo, che prendera il posto
del fondatore Olivier Breittmayer

September 15, 2020 06:45 AM Eastern Daylight Time EXCLUSIVE NETWORKS

PARIGI--(BUSINESS WIRE)--Exclusive Networks ('Exclusive') oggi annuncia la nomina a CEO di Jesper
Trolle, con effetto immediato. Lasciando il suo attuale incarico di presidente delle Americhe presso ECS English  German Italian (Summary)
Arrow Electronics, il signor Trolle entra a far parte di Exclusive per guidare la nuova fase di crescita
dell'azienda ed espandere I'attivita. Jesper Trolle prende il posto di Olivier Breittmayer, che siedera nel
CdA di Exclusive come membro non esecutivo. Questa mossa rientra nella strategia di successione

Dutch (Summary) Portuguese

Spanish  French Chinese Simplified

pianificata dell'azienda; per i prossimi tre mesi, Trolle lavorera al fianco di Breittmayer per garantire una Chinese Traditional ~ Japanese
transizione graduale.
] B
Il testo originale del presente annuncio, redatto nella lingua di partenza, € la versione ufficiale che fa
fede. Le traduzioni sono offerte unicamente per comodita del lettore e devono rinviare al testo in lingua
originale, che & I'unico giuridicamente valido. Contatto Exclusive Networks:
Jon Bawden
Cohesive

+44 (0) 1291 626200
exclusivegroup@wearecohesive.com

Contatto Exclusive Networks:
Jon Bawden

Cohesive

+44 (0) 1291 626200
exclusivegroup@wearecohesive.com
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Olivler Brelttmayaer, Ceo di Exclushe Metworks ha sottolinzata le radicl curopee defla
codietd, indicando come Slna maturi i Tempi per una eopansions werto Munopa centraks &
orientale. Seconde Breftimayer Facquisizions di una realth distributive consolidata & i modo
miglare per accederare la presensa nella nuova Region: Exclusive Metwaris vede grandi
opporiunita per | vendos @ | rendior,| ed @ interzione della sodietd (onfnuare 3 oosimine
sullie solide fondamenta di Veracomp.

'l'-l':l'ﬂ\'.'l!ll't'lp Wa Lnha |u|"ﬂ-a ESPErIENES & UM Mepulamang SCCRTENale Fmaturats in altfe 30
anni o aitivitd & per questo Exclushe Networks vuoke inserirst in guesta enedith e continuang
ad aggiungers Mespedienza a lvello globale nella dounezra informatica delle infrastruniure @
M SERAT A valore 3 vantaggio ol venoor, clienil & cipendend

Fandata in Polorda nel 1963, Verscomp ha un fatturate annwo di circa 300 milioni di
euro ¢ una base clienti di oltre 3.000 rivenditorl Cinca il 75% della sua afthitd riguarda i
FEneats cyber & Clowd, con wendar oome Farminet, FS Nebworks @ infoblox, can un portfolio
chee rispecchila in parte quella di Exclusive Metworks. || gruppo impeega oltre 200
dipendenti in Polonls, Bornania, Repubblica Ceca, Slovacchia, Serbila, Croaria, Slewvenis,
Borgnka Erzegovina, Unghiria ¢ Bulgania, con la possibilith di raggiungene altri 10 paesi
oonfingnti, Comprends anche una societh di formanions dedicata con Sede in Polania,
Compendhim, che offre ofire 1.000 cors di formazione autorizzatl dal vendor,

La fransazicne & SOERRTLE a diverse condiZiend, Inciusa Mapprovazions normatia, @ la sua
conclusione & prevista nel guarto trimestre del 2020
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L'acquisizione consente al VAD di creare una nuova region CEE per promuovere ulteriori SPECIALI

o : . . . . Tutti gli s
opportunita di crescita nel settore della sicurezza informatica per le infrastrutture di

rete
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L'importanza dei Cash & Carry

Distributori

Il VAD Exclusive Networks si espande in Europa grazie all'acquisizione di Veracomp, -
distributore polacco a valore aggiunto con uffici in diversi Paesi dell'Europa centrale e

La guida definitiva nel cuore della
ripartenza

orientale (CEE). Un'operazione (soggetta a diverse condizioni, inclusa l'approvazione
normativa, e la sua conclusione & prevista nel quarto trimestre del 2020) che rientra in
un disegno di espansione di Exclusive Networks in Emea, con la creazione di una nuova

Region.

Entrambe specializzate nella sicurezza informatica delle infrastrutture di rete, le
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due realta distribuiscono in parte i prodotti degli stessi vendor e condividono una
cultura aziendale orientata alla costruzione di valore, oltre che un track record di
continua crescita.

La nuova Region poggera su questi elementi sinergici per incrementare la crescita
e supportare i partner locali, regionali e globali e capitalizzare le nuove opportunita
derivanti dalla portata del portafoglio di soluzioni e di servizi a valore aggiunto di
Exclusive Networks.

"La storia di Exclusive Networks é iniziata in Europa, poi si e estesa a livello globale in
EMEA, APAC e Nord America: é giunto il momento per un‘espansione ulteriore in Europa
centrale e orientale, che € sempre stata nei nostri piani di crescita", ha affermato Olivier
Breittmayer, CEO di Exclusive Networks. "L'acquisizione di una realta distributiva
consolidata e il modo migliore per accelerare la nostra presenza in questa nuova
Region: vediamo grandi opportunita per i nostri vendor e i nostri rivenditori ed e nostra
intenzione continuare a costruire sulle solide fondamenta di Veracomp. C'e gia un forte
allineamento culturale e operativo tra le due organizzazioni, ma il nostro piano - come
sempre - e quello di continuare a sostenere questo continuo successo senza imporre
nuove strutture e i manager di Veracomp stanno supportando pienamente la
transazione. Veracomp vanta una lunga esperienza e una reputazione eccezionale
maturata in oltre 30 anni di attivita: vogliamo inserirci in questa eredita e continuare
ad aggiungere la nostra avanzata esperienza a livello globale nella sicurezza
informatica delle infrastrutture e nei servizi a valore a vantaggio di vendor, clienti e
dipendenti".

L'identikit di Veracomp

Fondata in Polonia nel 1990, Veracomp ha un fatturato annuo di circa 300 milioni
di euro e un parco clienti di oltre 3.000 rivenditori. Con un 75% della sua attivita
derivante dai mercati cyber e cloud, potendo contare su vendor come Fortinet, F5
Networks e Infoblox, il VAD vanta un portfolio che rispecchia in parte quello di Exclusive
Networks. Con un organico di 400 dipendenti in Polonia, Romania, Repubblica Ceca,
Slovacchia, Serbia, Croazia, Slovenia, Bosnia Erzegovina, Ungheria e Bulgaria, con la
possibilita di raggiungere altri 10 paesi confinanti. Comprende anche una societa di
formazione dedicata con sede in Polonia, Compendium, che offre oltre 1.000 corsi di
formazione autorizzati dai vendor.

"Questo e un passo avanti molto positivo per Veracomp e per tutti coloro che ruotano
attorno alla nostra attivita", ha dichiarato Adam Rudowski, CEO di Veracomp. “La

collaborazione con Exclusive Networks dimostra che il nostro approccio ha funzionato e
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Exclusive Networks conquista I'Europa
centrale e orientale

ENCLAUSIVE NETWORES ALCAUFISSCE I DISTRIDUTORE POLACCD VERACDMEP E 5 ESPARDE
NELL' FUROFA CENTRALE E ORIENTALE. LA CONTLUSIONE DELLA TRANSAZIONE E PREVISTA PER IL
QUARTO TRIMLETEL 2000,

Entiusive NeDworks estende 18 sua presenta in 10 Faes dellEurops oentrale ¢ onentale
Frazie allfacquisizione dl Veracomp, distributore polacco a valore aggiunio con ufficl in divers
Paess dellLuropa centrale ¢ orienahe (CEE)

Cirarae 3 guasta acouisizians, || distributore Exclusive Nedworks db il via a una meova Region
in Emiea.

Lo diuse arsEnde $000 &MrEMDe SperaETare nella Sturerns Informatics delle infrastrutiure d
rete, distribiiscono in parte gl stessi vendar & harnno una cuftura aziendade grentata alia
costruziane ol walore, alne che un track recond o contings crescng
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L Srovia o Exclushed Wenwores @ siriang in Furepa, pod 5 ¢ £5resa a hvelo plabaie in FMEA, APAL ¢
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Fandata in Paloni ne 1950, Yeracomp ha un fatturate annue di circa 390 milkand di eure &
una base clienti di oltre 3.000 rivenditor, Circa || 75% della sua attivith riguarda | mencatl
ﬁlh'l' & chound, oon wendor come Fortine, FS Networks @ inlfobdax, ¢on wn porthalio ohe
rispecchia in parte quello di Exclusive Nebsarks

Il gruppo implega aitre 400 dipendenti in Polonia, Romants, Repubblica Ceca, Slovacchia,
Sertia, Croagia, Hovenia, Bosnia Erregensna, Lingheria & Bulgarsa, con la possibilima di
raggirgere altr 10 paesi confinant. Comprende anche una socketd o formanone dedicata
con Sede in Polonls, Compendivem, Che affire oltre 1.000 0ors di farmazmne auparizzac dxl
versdor.

"Quadsin & un potsd ovinll Moo fOLITvD Dér Waroooing @ Der ol doford che ruotanc aifomo o
ROElre anhed”, na affermato Adem Redewskl, CED 8] Veracomp, “Le colaborazicne con ig
rochetd dimerg che ¥ oSt Wu-:mmmrnemu!mrmmw o ik postne
ESNETIENID O WNg Misshan weramende fobale, contaucndn O penlone S CIescita & creazkone di
Whﬂﬂf&m{m.mmf rivenaior] otiaal & polensial o apradio Eramdl
OPPOTUNiTS per crescere nello replone CEE & per § nostno persanale 8 prospetio ia possibilnd dl
SOVEAE BV oD Lol ol una [fanraelicd ssths ol IoEsEn”
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Exclusive Networks acquisisce Veracomp ed
estende la sua presenza in 10 Paesi dell’'Europa
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Distributori informatica ed emergenza digitale, come
reagire

Evoluzioni che, come spesso spiegato, sono state clamorosamente accelerate da questa
stagione stracrdinaria per tanti motivi. Una normalita diversa in cui propric gli attacchi
cyber sono diventati una piaga quasi incontrollabile di fronte alla quale proprno distributon a
valore come Exclusive Networks con i suoi ecosisterni di system integrator sono stati

chiamati a cambilare passo pid & pio volte
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«Juesta emergenza sanitaria ha preso tutti di sorpresa - racconta Maninelli = & molte
aziende sono corse verso il digitale producendosi in pericolose fughe in avanti (connessioni
remote non vernficate, uso di pisttaforme cloud non controflate o gratuite...) che hanno
aperto o fianco ad attacchi e truffe senza precedenti per ampiezza ed impatto. | criminali
infarmatici hanno approfittato clamorosamente di guesta corsa, di questa fretta scatenando
una wvera emergenza digitale. Molte imprese hanno subito danni fortissimid, nuowi blocchi

dolorosi dopo il blocco dal lockdawns.
E quindi? Come ha reagito il canale?

«Come sapete 13 sicurezza & il nostro DNA, Nambito in cul continuiamo a essere leader -
spiega Marinelli - & non potevamo certi farci trovare impreparati, Tutte 'ecosistema che
fa riferimento ad Exclusive si & organizzato per fornire soluzioni di valore nel senso che
abbiamo aiutato | nostri clienti nella possibilita di garantire ai loro clienti accessi remoti da
gualungue luogo, tanto per fare un esempio concreto. Questa fase ha cambiato le regole
dell'informatica di base & nella gestione dei dati. Tante aziende si sono trovate a
ridisegnare le loro infrastrutture. [ nostn system integrator $ono statl impegnatissimi nel
fare fronte a questa necessith evitando soprattutio blocchi, Una priorita, quella della
continuitd, che ha avuto e avra sempre di pid propro le strategie di sicurezza davvero
chiare e pratiche come centro di gravita permanente, Una centralita che fa emergere
operaton che hanno vers yalore da spendere sul territorio in termini di competenze,

tecnologie, supporto, Non ci Sono pid Spazi per improvvisazionis

Distributori informatica ed emergenza digitale, le quattro
mosse di Exclusive

In un simile contesto quali sono ke leve che Exclusive ha azionato per dare maggiore
SUppartd 3 propri system mtegrator?

«Abbiamo messo su strada una strategia semplice e pragmatica basata su quattro
pilastri chiave - racconta il manager -. Primo: Competenze. Soprattutto nel secondo
guarter abbiamo potenziato i servizi di formazione da remoto. Abbiamo formato e aiutato a
sviluppare competenze di grande valore molti studenti, manager, tecnici @ tante imprass,

Un contributo chiave per governare questa incredibile accelerazione verso il digitale,

™
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Secondo: |.'I portunita. Attraverso webmar, una strategea mirata sui social media e
numeros: attivita di lead generation abbiami Ereraio: I oltissime CRPOrTLMITE G grarsce
INEErassE pEr noastn partneEr in una fase 0 cul | contatto con HieEnth non &ra axgnielge tacila
o scontato, Moltissime mprese hanno dmostrato oS grandsa nteresse par & nostra
soluZiom di siIcurézza. Un interesse su cul abbiamo & stiamo lavorando Dene con | nostr

ST ET ntegracor.

Terzo: Innovazione, Come gia spiegato conbinuiamo a insenre nuove tecnologie, nuoy
vEnoor, stiamo continuands a spngens anche sullo Soouting proprio perce & i
I'mnovazione fa & fara sempre di piu la ditterenza nel supporto di manager e agiende

chhamah a fronfeggiare esgenze digitall senFa precedenti

Quarto: Supporto finanziario. [l tema - spiega Marinelli - & guello piu critico come critico

e 1l mamento. Shamo autando 1 nastn DArtrer Cor salumon hnanhare che :~_-'.','|_-|_.|:-|':_:-.|I

meglio nel gestire questo inevitabile fenomeno dell’allungamento dei tempi di pagamento

che mette ulteriore préssione sulla gestiong finanziana:

Emergenza digitale e system integrator. Ripartire in due
mosse

In un simile scenano dungue come e da dove devono ripartire ogagi; | system integrator.

Inutile perdersi in troppe cose - conclude Marinelli - | punti chiave sono

sostanziaimeante due

I-hl' & =3 TAN TN ™™ B =1l = anr "Bl BLT =3 W I Sy Y I “wENE N '.I rd [ T NE
Uccorre innanzifutto awtare chentl dove hanno Dsogno proponendn Seluziond Che
garantiscano soprattutts continuitd & sicurazza di business, Serve adattare |a propris

offerta alle esigenze dei clienti & non il contrario
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Secondo punto & quallo dei servizi gestiti. Si tratta della chiave di volta per partner e clienti
finali soprattutto in una fase di shortage finanzianio percheé aiutano a sviluppare sistemi di
utilizzo ¢ acquisto del digitale completamente diverst nspetto al passato e molto pid
sostenibili oltre che moderni,

Due strade che sono unite da un denominatore comune davvers vitale: scegliers bene i
partner con cul lavorare, |l concetto di ecosistema @ molto importante i una fase I cul
nessung pud pensane di fare twulto & sapere tuto da solo. Ma proprio per quests ooconTe
soegliere bene, oggl sbagliare un compagno di viaggio genera grandi problematiche... molto
piu gravi di prima. 1 clienti non hanno tempo & spazio per shagliares,

Distributon Informatica ed emergenza digitale, =cosi [ secunty deve cambiare passos. La
geommesss di Excluzive Networks uloma modifica; 2020-07-31T12:02:11+00:00 da Marco
Lorusso

| 1acs [EEEE foeratica  Ercurnnew Mrtworks Syttem imteprabss

s [ ] @ xr=m o2

Managed Firewall cos'd e perché oggi & una Orachke Cloud ofa non sl ferma pils. Muowva
soluzions necessana [ caso ACS “Region” in California e Malia nel miring «Ecco
come cerchiamo la leadership nel cloud

enferprigss

Marco Lorusso

Servitore della panna, la fatica come wocazrione. Ex bomber di periferia, Pugile &
Medievalista mancato, Runner medioore, Divorators di BritPop, Pastiers & Drvlan Dog,
papd di Gaa Harks & Biccardo. sSergente
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Certficazion informatiche 000 b Enclssive Metworks 0o i govEma Cloud computing & collaboratian,

pifa richisste, L mappa complets Ia sicurazza ol tempo del cloud Compuiter Gross rilancis con Dropkso
Ui
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Accelerare la crescita e le Human
Resources, la scelta di Exclusive

OBIETTIVI: LIBERARE IL POTENZIALE UMANO, COSTRUIRE LESPRIT EXCLUSIVE”, SUPPORTARE E

ACCELERARE IL PERCORSO DI CRESCITA.

O 28 Luglio 2020 & Barbara Tomasi

Exclusive Networks punta sul capitale umano per accelerare la crescita e nomina Vice
President Human Resources Laurence Galland.

Questa nuova posizione vedra Galland operare a livello globale per far fruttare appieno il
potenziale umano e favorire cosi I'agilita e la crescita.

L'azienda si sta muovendo attivamente per preparare il suo futuro, investendo molto nei
servizi e nel modello di business Saas$ attraverso lo sviluppo delle sue persone. La nuova VP
HR collaborera con il gruppo dirigente durante questa transizione, apportando un approccio
scalabile alla gestione delle risorse umane e implementando le migliori pratiche a livello
globale.

Laurence Galland, Vice President Human Resources di Exclusive Networks
Le nostre persone sono la nostra risorsa principale.

E fondamentale sviluppare ulteriormente il loro talento per preparare il nostro futuro.
Abbiamo approcciato il mercato con una strategia di assunzione aggressiva.
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Exclusive Networks;ilwvalore ella sicurezza.
Cosi riparte ( e non si € mai fermato) un
ecosistema

Ty Moo Loneana T e OO L

n E n bl

Exclutive Nebworks di rmestens i (| distribulore informabcs & valore & lo fa, da

sempre, nel cuore di un Mercato chigve, strategics & mai cosi oriticn, SoprATWS in m

questa fese di “rucva Normalith” come W Sicurezra. Una missions, guells del valore, Partiti alla grande | kavori #wpc208 travolti
delle cormpatenze, ded senis B SUPPOIS del system inegratar talanl che Ly filiake daifentusiasme & g8 partecipant

itallana del colosso internazionale porta avant grazie alla capacith e all'siperienza di Fonstape ¢ SFaboSantiniTl #teams as

manager come Luca Maringli. Un manager con una grande conoscenea anche degli & pistiorm Sreniittts
jpic. it e com TEIrd Dhal 1 2

swincoli pid critici dell interp ecosisterna che porta nnovazione digitabe nel cuone delle Bt B e
|Frgrese iLaligns. for Phora
Lol @Marcolonux
Uin manager chie abbiame avulo ka fortuna di incontrare In esclusiva el giomi o0,
propeiy alla fne del semesire plld complesso & incredibile per ognd forma e dimensione
di impre=a. Coma da tradizicna, gquando ncrociamo la strada di Luca alla fing lo
sguarda, la fotografia che scaturisce dal confronto diventa ampso & profondo allo
sbasso tempo,

La risultante & una intervista multimediale che pubblichiama oggl in questa prima
PUNELE, Ne Seguiranne altre nel pressimi giomi. Lidea e la pratica & guella di
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sviluppare, grazie al supporto di Exdusive Networks, un racconto pratics,
diretto @ sincero su come sta camblando ia distribuzicne iInformatica nel ceore
ded tanto discusso “new Mormal™,

Cominciamo dungue quests racconts con un confronto aperto che Mmoo of dice deghi
effelti di questa emargenza sul mercato enterprise & dellinngvazione tecnologia in
Talia.

Lincontro avviens negll ufficl milanes! di Exclusive dove, prontarmente, il beam di
Marinedl ha provvedulo ad attivare tulte |& misune @ miglione necessane per gestire il
corretto distanziamento @ |3 Sicurezza necessana.

Luca Marinelli

EE0 amd Bameral Manzger [ocbeiiye Botworks ity

CorvtEriet

1, Excluskes Nelworks @ un somesing senza precedont

2. Exclisioe Metworks & s lerons delly smarl working

3, Exclusies Networks & lo scouting che non = & mal fermato:
4, Exclushe Mebworks [ra SUppods & Gpen innovalian

8. Exclisiee Matwarks @ & conbimitd... nalla persone

Exclusive Networks e un semestre senza
precedenti...

Luca ol eravamo incontrati allinizio dell'emergenza & ora d troviamo alla meta
esatta di questo particolare 2020... & stato un semestre che nessuno poteva
immaginare per impatti od eventl condizionantl. Come & andata, come avete
affrontato I'emergenza ¢ cosa & cambiato per Exclusive?

=Abbiameo cercato di rimangre informadi sulle indicarioni che armivinane dalle autorith
- cominda Marinedli -. Abbiame anche evulo grande autonarmia locale deve dire e,
pur nill"amibito di scalte condivise Con la corporate.. ma non mpoeste, abblamo avulo
la prazicss opportunith di mudwerci @ reagine con grande Nessibilith. Ci siame dungus
fermati ma abblame continuato @ lavorane da remoto, tranne ka logistica ovwlamente
che nel pieno delle indicazioni governative non & & mal ferrmata.., devo dire che La
cosa ha funzionato benissimo & cggl guardiame a due trimestri davvens notevod per
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trend & crescita in [aka. Slamo medto oogoglicsd panché (| numeso che ol conlerma |a
capacith di andare & Supporto di un kerritoro che mal come In Guests perodo ha
cercato il digitale per essene contines. . Ovwiamente molte cose sono cambaatbe,
abblamo Etituito delle fasi di comunicadons molto pid intense ¢ innovativi sia a livello
di management nLems sia a [ivello digitale e social sia & hella di social. Per sUPPOrTAre
una simile acceleraziona abblame rnforzate | sisteml informatici @ devo dire che butto
guesto ¢ ha offerts oltimi risuliati & la possibisth, oggl, di lomare pienamente
operativi, tuttl, presso |a nostra sede ol Milano, e

Exclusive Networks e la lezione dello smart working
E adesso?

«0ra volgiarms captalizrars qUEE eSperienza per réndera una parts integrants del
nostre nuovo modoe di stane sul mercato, Nen pessiamo far finta di nulla - splega
Marinelli -. S ' una cosa, anche picoola, positiva di guesta situazione @& che
ha portato il digitale sermpre pli o centro del nostro modo dil vivera e lavorane
camblandali probabllments per sempre. Ora dungue serve fare tesoro di
gquests lexione & applicara tte la migliorie che abbiamo reso possibil
attraoverso [l lavore Intelligentas

Exclusive Networks e lo scouting che non si @ mai
fermato...

Anche e soprattutte ned cuore dell'emergenza sanitara Exclusive & tra le aziende che
PN hanno rsl akzato | pede dall’scceleratore & livello di ricerca di brand Innovativi &
di piattaforme dightali senza precedenti da mettene a dispesizione di systerm integrator
& partner italan. «Siamo sermpre alla ricencs di nuove tecnologie, b soouting & parte
integrante del nostro concetts of distributore a valone al servizio del canale -
commenta Marinelll -. Un contetfo che proprio in questa fase andava esasperats
pir garaniire Supporto &, Mmancs & diro, valone ai nostd partner in una fase moito
difficile, Ecoo abblarmd annunciato nuovl vendor: Wallls, Atuutech, Vedra, Alsd,
Chranicle (Google Clowd)... sond twli vendor “divers™ con ides nuove & diverse di
sicurezza. Sono progric le idee che oggl servong al mercate per oostruine la nuova
sicuresra vitale per gestire quests nudva normalith fatta dedla pasta del digitale=

Exclusive Networks tra supporto e open innovation

Velocitd nella reaziones, adattamento, nuovi vendor ma anche & soprattutis
nuovi strumenti di supporto & una scommessa interessantissima a livello di
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open innovation. Un semestre davverds strasordinario quello di Exclusive
Metworks. «Un momento stracrdinario = conferma Martinelll = che chiamava
In cawsa risposte straordinarle. Tra guests va slouraments menzionata il
landlo o =Partner Suppert Hub=. Un progetio che & basa su 5 pilastrl: Continuitd del
Business g Sostenibilita, Supporto, Proterione, Produttivitd @ Persone. Llintera azienda
5i & concentrata sul supporio delle esigenze locali e globall dei nostri clienti chéarmati ad
affrontare turbelenze e incerterse del mercato, nonchd a rispondere alle esigenze del
lore clienti & dei lors collaboratorn, Lidea & guella di Agire come punto di agpreganions
per | programeni di suppaorto ©OWVID=19 del vendor per offrine pl rapidarmente il
MrBssirme SUpporto & con una maggione faciith & sccessos. In pratica || Partner
Support Hub prevede wna serie di msune a supporto del partner che vanno dalie
agevolarioni delle supply chain all’accesen a capacitd di supporto tecnico
supplementare no 2l consolidaments di soluzioni e offerte di pid vender &
consulenza dl matuwra Ananziaria.

Ma ¢ i pid, oltre allemergenza, Marinel sd Eochusive stanno continsands a tenere
I squarde ben puntats verse le evoluzioni future dell'scosisterna che porta
innevazione nelle imprese &, sempre in questl mes, hanno spinto forte sul concetto di
contarminazione & open innovation siglando una importante partnesship con uno del
pid important incubaton i start up a lvello intemaricnale, «=Proprio cosl = moconta
Marinalli - Exclugive Netwarks & Tomorrow Strest collaboreranno per consentire ale
startup di accederne a nuove opporunitd di crescita. Exclusive Nebworks aluterd ad
aconleran: || processo di crescita delle azsende ded pertafoglio di Tomamaw Street
formends supporto alke boro attivitd & accesso al supd amgl canall di distribuzione.
Questa partnership fornicd ingdtre 3 Exclushe Nebworks 'accesso a negve tecnalogie
disruptive & all'ecosistema di innovazione di Tomomow Stresks.

Exclusive Networks e la continuita... nelle persone

Uitme ma nen ultimg, Maringll, alla fine di guesta prirma parte del nostro confronto
Hens particolarmente & soltolineare il tema del team & della gualith delle persons
salite a bordo di Exclushie proprio in guestl mesi,

=gl pieno del leckdown = concude § manager = abblamo inserito sel persone che
hanng Stupito tulli per |& vogha i fane & lavorare fin da subilo & che da remolo,
anche a distanza. Il gap di conoscenza & state chiuss in brevissimo tempo & gueesta
competénie hanno subita contribuito in maniera decitiva & spingens il motone di wna
soCietd che in guesti mesi ha costruito una progressione davvero notevoles
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Exclusive Networks, || valore @ B sicurerza. Cosi riparte [ @ non si & mai feemato) wn
ecosistarma ultima medifica: 2020=07=24T 10: 18:564+00:00 da Marco Lorusso
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Exclusive Networks nomina una LA DIGITAL LIFE

nuova Vice President Human

Resources

21 Luglio 2020

poBan

Exclusive Networks ha annunciato la nomina di Laurence Galland come Vice President

Human Resources (VP HR).

Si tratta di una posizione nuova per I'azienda, che vedra Laurence operare a livello globale
per far fruttare appieno il potenziale umano e favorire cosi 'agilita e la crescita di Exclusive
Networks. L'azienda si sta muovendo attivamente per preparare il suo futuro, investendo
molto nei servizi e nel modello di business SaaS attraverso lo sviluppo delle sue persone. La

nuova VP HR collaborera con il gruppo dirigente durante questa transizione, apportando un

vodafons
Cainegy

Alexa in modalita
multilingue disponibile in
Italia

Olivetti, partnership con
Vection Technologies per
abilitare I'loT

Data center di nuova
generazione per Atm a
Milano
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approccio scalabile alla gestione delle risorse umane e implementando le migliori pratiche a

livello globale.

TOUGHBOOK A3
Fully Rugged ¢

IL tablet per '}

ogni ambiente g
di lavoro.

Panasonic

Laurence Galland & una veterana delle risorse umane: porta in Exclusive Networks oltre
15 anni di esperienza nel recruiting e nell’HR business partnering. Proviene dall'azienda
francese di commerce marketing Criteo, dove ha generato importanti risultati nello sviluppo
di talenti e nell'evoluzione del business in grandi team internazionali. Il suo background
professionale € stato caratterizzato dalla rapida scalata di diverse business unit all'interno di
questa societa quotata grazie all'applicazione di un approccio data-driven per creare valore

aziendale dalle risorse umane.

La sua ricca esperienza aiutera la societa a continuare a costruire una cultura agile di
inclusivita e crescita personale per tutti, attirando al contempo i migliori talenti per
soddisfare le esigenze in evoluzione dei rivenditori in un mondo sempre pit dominato dal

cyber e dal cloud.

I.\All  Exclusive Networks  Risorse umane
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121 luglio 2020, Exclusive Nerwarks, societa atliva nell'ambito della sicurezza infamatica

A I Foluzioni clood, Ha aniunciatd |3 nomina di Laoranca Galland £oma vice prasidant
Peman resources, Sitrana di una posizions nuova per Pagienda. nella quale Galland opera
a hvella globale, Galland ha oltre 16 anni dr espenenza el recrditing & nell'HR
business parnering. PFrovieme dall'agienda franceae di commerce marketing Crileog,
ERIPROGUZIONE RISERVYATA Share on Facebook Share on Linkedin
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