
 

 

Erfahrener Channel-Manager wird Managing Director von Exclusive Networks Deutschland 

Robert Jung übernimmt zum 1. Oktober 2026 die 

Verantwortung für das Deutschlandgeschäft 

München, 01.10.2026 – Exclusive Networks, der weltweit führende Cybersecurity-

Go-to-Market-Spezialist, ernennt Robert Jung zum Managing Director von Exclusive 

Networks Deutschland. Mit Wirkung zum 1. Oktober 2026 übernimmt er die 

strategische und operative Verantwortung für das deutsche Geschäft. Sein Fokus 

liegt auf der weiteren Stärkung des Partnerökosystems, dem Ausbau des 

Cybersecurity- und Networking-Geschäfts sowie der Entwicklung zusätzlicher 

Wachstumsfelder. 

 

Jung verfügt über rund 30 Jahre Erfahrung in der IT-Distribution und im Channel. Seit 

November 2011 war er in verschiedenen Führungspositionen für die Westcon Group 

Germany tätig. Nach fünf Jahren als Managing Director übernahm er im November 

2016 die Verantwortung für die DACH-Region. Seit September 2020 führte er das 

Geschäft als Managing Director DACH & Eastern Europe. 

 

Seine beruflichen Wurzeln liegen in der Security-Distribution. Von Oktober 1996 bis 

Oktober 2011 war Jung Gründer und Geschäftsführer der Entrada Kommunikations 

GmbH. Unter seiner Führung entwickelte sich Entrada zu einem etablierten 

deutschen Value-Added-Distributor für IT-Sicherheitslösungen und wurde 2011 von 

der Westcon Group übernommen. 

 

„Mit Robert Jung gewinnen wir einen ausgewiesenen Kenner des deutschen und 

internationalen IT-Channels. Er kennt die Marktmechanismen und die Anforderungen 

von Herstellern und Partnern seit drei Jahrzehnten und verbindet unternehmerische 

Erfahrung mit fundierter Expertise in der Security-Distribution und der Führung 

internationaler Vertriebsorganisationen. Damit bringt er beste Voraussetzungen mit, 

um Exclusive Networks Deutschland in die nächste Entwicklungsphase zu führen“, 

sagt Helge Scherff, Regional Vice President Central Europe bei Exclusive Networks. 

 

Ein besonderes Augenmerk wird Jung auf die weitere Entwicklung des Geschäftes 

und die positive Partnererfahrung legen. Exclusive Networks unterstützt seine 

Partner entlang des gesamten Vertriebs- und Projektzyklus, von Pre-Sales und 



 

Solution Design über Marketing, Enablement und Finanzierung bis zu technischen 

und Professional Services.  

 

„Ich freue mich, bei Exclusive Networks meine Erfahrung und meine Begeisterung für 

den Channel einbringen zu können. Wir stehen für technologische Kompetenz, ein 

starkes Herstellerportfolio mit einem klaren Fokus auf den Channel. Für mich stehen 

unsere Partner und ihre Kunden im Mittelpunkt. Die aktuellen Entwicklungen im 

Markt erfordern Nachhaltigkeit, Resilienz und ein perfektes Teamplay im Channel. 

Unser Anspruch ist es, unseren Partnern einen konkreten und messbaren Mehrwert 

zu bieten und sie bei der Auswahl, Einführung und Nutzung innovativer Technologien 

bestmöglich zu unterstützen“, erläutert Robert Jung. 

 
Über Exclusive Networks 
Exclusive Networks ist ein globaler Cybersecurity- und Netzwerk-Spezialist, der Partnern und Endkunden 
über bewährte Vertriebswege und auf der Grundlage des technischen Know-hows seiner Teams eine 
einzigartige Kombination von Dienstleistungen und Produktportfolios bietet. Sein Motto: Jeder hat das 
Recht, in einer sicheren digitalen Welt zu leben, die auf den innovativsten Technologien basiert. Mit 
Niederlassungen in mehr als 45 Ländern betreut Exclusive Networks Kunden in über 170 Ländern. Dabei 
kombiniert der Cybersecurity- und Netzwerk-Spezialist die Vorteile der jeweiligen lokalen Perspektive mit 
den Kapazitäten und der Leistungsfähigkeit einer globalen Organisation. 
Das erstklassige Herstellerportfolio ist sorgfältig zusammengestellt aus innovativen Produkten und 
Lösungen führender Cybersecurity- und Netzwerk-Anbieter. Die Services reichen von Managed Security 
bis hin zu spezialisierten technischen Zertifizierungen und Schulungen. Immer liegt das Augenmerk 
darauf, die Besonderheiten der sich rasant ändernden Technologien und Märkte zu berücksichtigen und 
davon zu profitieren. Mehr Informationen unter http://www.exclusive-networks.com/de 
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