Akvizicia nakopla nas rast

a umoznila ném posuniit sa o poriadny kus dopredu
VO VAD diStl‘ibﬁCii — Exclusive Networks Slovakia, s.r. 0.

Pokial sa pohybujete na poli kybernetickej bezpe&nosti, tak meno Veracomp ur€ite pozndte. Spolo¢nost v poslednych 2 rokoch
presla asi najvyraznejSou zmenou od svojho vzniku. Stala sa totiz oficidlne €lenom siete globdlneho distribGtora Exclusive

Networks a zmenu v tomto roku korunovala aj kompletnym rebrandingom a novym obchodnym menom - Exclusive Networks
Slovakia. €o vietko akvizicia priniesla a ako ju vnima siéasné vedenie spoloénosti? O tom sme sa bavili s Nad’ou Bogdényi
(Head of Marketing Department) a Petrom Csicsayom (Sales Director).

spolo¢nost stane sucastou globalneho

I Aké to je, ked' sa relativhe mala slovenska
distributora?

Nada: \Jeracomp bol moja srd-
cova zélezitost a velmi rada
spominam na to, ako sme
zacinali s 3 stolmi v kan-
celarii a starali sme sa
vtedy najma o distribuciu
znaciek Red Hat a Forti-
net, lidra na trhu kyber-
bezpecnosti. Potom pricha-
dzali dalsie brandy na cCele s Ex-
treme Networks, LOGmanager a Trend Micro,
u ktorého sa ndm dokonca podarilo ziskat
vyhradnu distribuciu pre slovensky trh. Ked' sa
nad tym zamyslim, tak sme za relativne kratky
¢as presli obrovsky kus cesty a ja som strasne
rada, ze som od zaciatku priamo v srdcidiania.
Peter: V/Simli ste si, Zze slovo akvizicia ma
vnasich geografickych surad-
niciach skér negativnu ko-
notaciu? Pre nas vsak bola
akvizicia globalnym IT
distribdtorom jednoznac-
ne obrovskou prilezi-
tostou, ktord nas doslova
nakopla k dalSiemu rastu.
Ked'chodim na stretnutiasna-
Simi partnermi, vnimam, Ze Exclusive
Networks je pre niektorych z nich znamym
pojmom na poli bezpecnosti a velmi pozitivhe
vnimaju fakt, ze vdaka akvizicii sme schopni
ponuknut im daleko Sirsie portfélio produktov.
Ale to nie je vSetko. Najnovsie budu nasi
partneri moct vyuzit aj cely rad sluzieb, ktoré
maju za ciel este viac ulahcit ich podnikanie.
Paci sa mi, ze z pohladu Exclusive Networks sa
distribucia vnima ako komplexny odbor. Nie je
to len o predaji produktov, ale klucové su
nadvazujuce sluzby od presales aktivit, zdie-
lania odbornosti cez finané¢nu podporu az
pomarketingové sluzby na mieru pre nasich
partnerov. Ja osobne mam radost ztoho, ze
vdaka tejto ideoldgii sluzieb sa na nas mézu
partneri a zakaznici plne spolahnit avenovat
sataklenklic¢ovym cinnostiam.

Zmienujete portfolio sluzieb. Mézete nam
I k tomu prezradittrochuviac?
Peter: Konkrétnu ponuku aktualne dokon-
¢ujeme, ale rad prezradim, Zze bude zahffat

napriklad bezpeénostny audit ¢i tzv. Health
checks, vdaka ktorym najdeme slabé miesta
vinfrastruktare a navrhneme, ako ich ¢o naj-
lepsie zabezpedit. Dalsia sluzba bude napriklad
PoC, teda Proof of Concept, kde vas nauci-
me danu technoldgiu naozaj ovladdat, nakonfi-
gurovat a efektivne ju vyuzivat. Samozrej-
mostou potom budu sluzby spojené s konzul-
taciamiarieSeniamiaich naslednouimplemen-
taciou. Chybat nebudu anifinanéné sluzby.
Viac sa Coskoro dozviete na nasom webe:
www.exclusive-networks.sk.

Nada: Ja doplnim, Ze v ponuke bude aj marke-
ting, ktory si nasi partneri v poslednych rokoch
oblubili. Partneri sa mézu spolahnut na nase
eventové sluzby, PR aktivity, kampane na
generovanie novych leadov a dalSie nastroje.
Pandémia otriasla celym trhom a my sme sa
naucili na tieto zmeny rychlo reagovat a bratich

ako potencial pre nas dalsirast.
Viziou spolo¢nosti
, , Exclusive Networks
je budovat bezpeény digitalny
svet pre vSetkych - firmy
aj jednotlivcov.

Pocas pandémie sme tak napriklad ako jediny
distribdtor s pridanou hodnotou realizovali
virtudlnu konferenciu Zakon o kybernetickej
bezpecnosti pre viac ako 300 Ucastnikov, a to
véetko vrelativne kratkom realizatnom case.
Snazime sa, aby nase eventy boli jedinecné.
Verime totiz, Ze netradi¢ny event si navstevnik
zapamata a rad pride na dalsi. A to je nas ciel.
Aby partneri vnimali nase aktivity ako prinosné,
prijemné a sami ich aj vyhladavali. Zdokonalili
sme sa aj v priprave kvalitnych kampani na
generovanie novych leadov, kde mame pre-
ukazatelny biznisovy vplyv.

Mate za sebou prvy polrok s menom Exclu-
sive Networks Slovakia. €o vam priniesol
anacosasustredite aktualne?

Peter: Pre mna osobne je jednym z najvyraz-
nejSich uspechov vybudovanie timu odbor-
nikov, ktory nas na trhu reprezentuje. Prejavuje
sa to aj v rasticom zaujme o nase produkty.
Mam radost aj z toho, ze kybernetickl bezpe¢-
nost stale viac riesia aj spolo¢nosti zo segmen-
tu SMB. Len za posledny rok vnimame sku-
to¢ne vyrazny narast dopytu z tohto seg-
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mentu. Svoj podiel na tom urcite ma aj
pandémia, pocas ktorej vyrazne narastol aj
pocet hrozieb na cele s ransomvérom, phi-
shingom, vishingom a smishingom. Viziou
Exclusive Networks je budovat bezpeény
digitalny svet pre vSetkych. Preto sa s kole-
gami aktudlne sustredime predovsetkym
na oblasti cloud security, zabezpecenia
proti pokrocilym hrozbam, Zero Trust
Access, SOCavneposlednomrade ajvzde-
lavanie v oblasti kybernetickej bezpec-
nosti.

Nada: Rada by som eSte spomenula nas novy
web, ktory uz funguje podla globalnych Stan-
dardov Exclusive Networks. Verime, Ze sabude
pacit aj nasim partnerom a zakaznikom. Najde-
te tam kalendar akcii, ktorych mame za po-
sledné mesiace naozaj vela, a tesi nas, ze
navstevnost je hojna. Ked' vidime taky zaujem
onase akcie a ked' nasledne vidime aj obchod-
ny dosah, mame z toho s kolegami naozaj
Uprimna radost. Je to pre nas ta najlepsia
pochvala.

Vidno, ze v Exclusive Networks Slovakia to
ide na plny plyn a firma Uspesne posiliuje svoju
poziciu na trhu distribucie produktov kyber-
netickej bezpecnosti. Jej tim ma dnes bezmala
20 odbornikov a portfélio produktov sa
pravidelne rozsiruje o nové produkty. Medzi
najcerstvejSie prirastky patria napriklad brandy
ako Docker, HashiCorp, ExtraHop ¢i Tanium.

Zaujima vas celé portfélio spolo¢nosti?
Potom navstivte weboveé stranky
www.exclusive-networks.sk.



